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! Tintoretto e luminarie fanno volare i saldi:
splende 'umore dei commercianti lecchesi
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Boutique, Levi Nicola Levi con Nicoletta e Roberta  Vero o flso l centro Veronica agiabue con Martina e Patizia  Butti abbigliamento, Guido Butti, con, Nicole e Giulia  Rinascimento, commessa Linda Vasta



Boutique Mandelli, Marria Mandelli

e W T —

| Sik commesse Muriel e Ramona
di Mario ) Stojanovic

LECCO {sm2) C'é un cauto ot-
timismo tra i commercianti
lecchesi dopo la prima set-
timana di saldi. (illi esercenti
conf¢rmano infatti il buon an-
damento anche dopo il se-
condo week end di svendite.
«Durante la prima settimana,
nonostante molti cittadini fos-
Sero ancora in vacanza, il
trend e stato positivo - dice
Nicola Levi della boutique Le-
vi di via Cattaneo - Nella no-
stra esperienza trentennale, in
citta, abbiamo notato che non
c’e pil1 la ressa degli anni pre-
cedenti, cid & anche dovuto ai
troppi saldi che si fanno du-
rante I'anno e soprattutto per
il black friday che capita in
uno dei nei peggiori dell’an-
no». «Sono soddisfatta per co-
me stanno andando le vendite
- aggiunge Veronica Taglia-
bue, boutique Vero o falso,
Isolago - non solo per i saldi
ma anche per i ricavi nel pe-

Caledonia, Debora Villa

riodo natalizio. E poi dicia-
molo: le belle luminarie, gli
addobbi e le proiezioni, que-
st’anno hanno portato in citta
tanti turisti. Questa ¢ la di

mostrazione che Lecco ha un
potenziale altissimo, non sem-
pre sfruttato. al meglio». «I no-
stri saldi sono partiti molto
bene - spiega Guido Butti
dell'omonima boutique di via
Cavour - Abbiamo diverse ti-
pologie di clienti per questo
tipo di vendite: nei primi gior

ni arrivano i cacciatori di oc-
casioni, poi chi acquista capi
di necessita (ma sempre di alta
qualita) in saldo». «La sven-
dita & iniziata benissimo -
spiega Linda Vasta commessa
di Rinascimento in via Cavour
- e sta proseguendo altrettan-
to. I nostri punti di forza, an-
che in saldo, sono focalizzati
in primis, su abiti da cerimo-
nia, eventi e casual. Rispetto
agli anni passati, c'é stata
maggior affluenza, anche per
la novita delle luminarie nelle
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piazze cittadine». «Siamo con-
tentissime per l'andamento
delle vendite - dicono Muriel e
Ramona del negozio I Sik, Me-
ridiane - anche perché le no-
stre liquidazioni seguono una
politica di sconti reali. Ogni
anno i nostri clienti tornano
sempre pil numerosi: abbia-
mo -compreso che la gente
vuole la verita e su questo &
molto attenta». «Da noi i saldi
stanno andando benissimo

racconta Ines Saini de ['er

bolario, Meridiane - oltre alle
signore anche gli uomini en
trano e acquistano i nostri pro
dotti per la cura del corpo. La
nostra politica sui saldi riguar-
da specifiche linee classiche.
Ma se il buon giorno si vede
dal mattino... si va davvero be-
ne». «Le vendite stanno pro-
cedendo bene - riferisce Sa-
brina Chiamone di Brums,
Isolago - nella prima settima-
na, c'e stata pit affluenza, gra-
zie anche alle luminarie na-
talizie ancora attive. Ma, no-

For Kids e Reporter, abbigliamento Marianna e Valentina

nostante cid, abbiamo avuto
vendite pili contenute rispetto
al passato e cio fa pensare, che
un po' di crisi ¢’¢ ancora, pur-
troppo». «Per noi il trend e
nella norma - spiega Mattia
Mandelli, titolare dell'omoni-
mo negozio di via Cairoli - in
linea con gli altri anni. Stiamo
vendendo capi un po' pii1 ri-
cercati, con prezzi piit abbor

dabili, cosi tutti possono to

pliersi lo sfizios, «La svendit
sta andando molto bene - ag
glunge Debora Villa di Cal

zedonia in via Roma - ¢'é dav

vero piu gente nelle vie, Poi il
tempo favorevole di queste
settimane e l'esposizione
dell’Annunciazione del Tinto-
retto hanno contribuito a por-
tare piu clienti in negozio». «I
saldi? Vanno benissimo, anzi
una bomba - dice Lucia Se-
gretario responsabile di in-
timissimi, via Roma - que-
st'anno dobbiamo prendere
atto, che ai lecchesi piace I'in-
timo. E gli uomini adorano

Intimissimi, Lucia Segretario

regalarlo alle loro signore o
fidanzate. Un grande incre-
mento di vendite». «La sven-
dita invernale? - spiega Vi-
viana Rusconi di Clamart, via
Cairoli - siamo in linea con gli
scorsi anni. Infatti, molta gen-
te e entrata in negozio, poi
bisogna vedere come conti-
nuera, ma siamo positivis, E
infine For Kids ¢ Reporter, ab
bighiamento uomo e bambino,
i vin Cattaneo: « In questa prd
mi settimana, le risposte sono
state positive concludono
Marlanna ¢ Valenting - lon
damentalmente perché la
maggior parte delle persone
ama vedere e loccare con ma-
no la merce. 1l cliente vuole
assaporare il piacere della
scelta. Da noi le mamme, ac-
quistano i capi in saldo per i
loro bambini in crescita, an-
che per I'anno successivo.
Mentre per il casual, 1'adulto
attende i saldi per poter ac-

.quistare il total look, predi-

ligendo la merce di qualitis.




