SOS DALLE LIBRERIE
«ADESSO O MAI P1U»

Appello al governo di Paolo Ambrosini, presidente di Ali-Confcommercio
" «Tetto agli sconti e detraibilita dei libri scolastici per frenare le chiusure»

EMANUELA LONGONI

etrazionifiscali, patto

sulla distribuzione,

modifica della “legge

Levi” sugli sconti da
applicare ai prezzidicopertina,
revisionedel “taxcredit” perle
librerie. Sonoalcune dellesolu-
zioniche Paolo Ambrosini, pre-
sidente di Ali Associazione Li-
brai Italiani aderente a Con-
fcommereio, propone per argi-
narelagrave crisiche, secondo
idati Istat, dal 2012 al 2017 ha
portato alla chiusura di 2332
librerie e cartolerie, conlaper-
dita nello stesso periodo di
4.596 postidilavoro. Ediquesti
giorni la notizia della chiusura
diduelibrerie FeltrinelliaRoma
e dello slittamento dell’appro-
vazione del dl sugliscontiappli-
cabili ai prezzi di copertina al
Senato.

Comecommentaquestoslittamen-
to?
Chiedocheil governo chiarisca
le sue intenzioni una volta per
tutte; il ministero dell’Economia
e delle Finanze non ha ancora
dato il parere favorevole a un
disegnodilegge che & giapassato
inprimaletturaallaCameradei
deputatied & stato approvatoil
16 luglio scorso.
Lapropostadilegge puntaa
modificarelalegge Leviinmate-
riadi “nuovadisciplinadel prez-
zo dei libri”, ed & pensata per
andare incontro alle piccole li-
. brerie che soffrono la concor-
renza dell’e-commerce. Nello
specificoildl prevede unabbas-
samento dal 15% al 5% dello

#

sconto massimo applicabile al
prezzo di copertinadiunlibro,
il divieto peri“venditori di effet-
tuare svendite dilibriacatalogo,
nonrecentissimi” el’affidamen-
toallaPoliziaPostale e al corpo
della Guardia di Finanza del
compitodivigilare sullevendite
effettuate online (per oraaffida-
to ai Comuni). Oggi vogliamo
capireseil governocondividela
necessitaurgente di proseguire
I'iterlegislativo perché intanto
lelibrerie chiudono, siperdono
postidilavoroesibruciano pro-
getti d'impresa.

Eimportante che ogniscelta
non sia rimessa in discussione
al mutare delle maggioranzeesi
abbia la consapevolezza che la
promozione allaletturasiauna
valore che prescindadalle mag-
gioranze.

paolo Ambrosini, presidente di Ali-Confcommerci
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Perché la modifica alla cosiddetta
legge Levi & prioritaria per la so-
pravvivenza delle librerie?

Enecessariofareunapremessa:
¢ verochelélibreriesonoimpre-
secommerciali, mavendonoun
prodottoil cuivalore é datosicu-
ramente dal suo prezzo, mamol-
to di pit1 dal suo contenuto. Per
anninel nostroPaesesiépensa-
tocheladiffusionedellibrodo-
vessetrovare stimolo attraverso
unapromozione sul prezzo. Ba-
nalmente, si & pensato che per
favorirelacircolazionedeilibri
sidovesse fare unapoliticamol-
to lasca sulla promozione del
prezzoesiéarrivatiagliassurdi
cheillibraio toglie dallascatola
un libro appena pubblicato al
lancioescoprechequestohagia
un’etichettaconil 25% disconto.
Abbiamo trasmesso ai nostri

clienti, ai lettori, agliitaliani,la
percezione che il valore che il
prezzo esprime dal punto divi-
stacommerciale ed economico,
sia quanto di pit1 labile e di pit
falsoesista. Lapropostadilegge
prevede che si ristabilisca una
condizione di mercato che per-
metta alle librerie di operare e
dicontinuare ad esistere, supe-
randolalogicadelloscontosel-
vaggio per arrivare ad uno scon-
topitdisciplinatoeregolamen-
tato chelasciallibraio economie
da reinvestire nella propria
aziendae, in particolare sullibro

‘nuovo. Non voglio pero farne _,

una questione di economia; &
piuttostolaquestione culturale
che mistaacuore. Quellochesi
& fatto in questi anni ¢ stato di-
struggereil valore dellibro, svi-
lendolo profondamente. Illibro
¢ importante pericontenutiche
trasmette ed & suquestochenoi
dobbiamo puntare.

Frale possibili soluzioni che come
Ali avete individuato fate riferi-
mento alle detrazioni fiscali. Per-
cheé?

Giadal 2000 abbiamo lanciato
lapropostadiconsiderareitesti
scolastici come spese detraibili,
allostessomododelle spese me-
diche, e cié sempre statorispo-
sto che non ci sono soldi. Que-
st’anno abbiamopensatodian-
dare averificare e ci risulta che
la spesa che lo Stato dovrebbe
affrontare per sostenere le fami-
glie é pariad un massimodil60
milionidieuro. Lapossibilitadi
detrarrelaspesaperitestiscola-
stici sarebbe un chiaro segnale
che investire nella formazione
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Tmercato del libro

11 mercato del libro nei primi 9 mesi del 2019 (% sul 2018)
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+1,7% (FIANDRE)
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e nella cultura dei nostri figli e
fondamentale per crescere co-
me Paese, come comunita, come
territorio; Questo avrebbe una
ricaduta positivanaturalmente
anche sulle librerie.

Non avete pensato di allargare
I'eventuale ladetrazionefiscalean-
che alla narrativa o alla saggistica
per esempio?

Certo, perchélaformazionenon
& solo formazione scolastica;
nell'otticadellaformazione con-
tinuac'¢anchel’aggiornamento
professionale, ed é giusto che
vengariconosciuto. Cisonostate
perofortiresistenzeeunalevata
discudidaparte del mondo poli-
ticosullanostraproposta. InIta-
liaoccorre provare afare piccoli

passi alla volta. Per quanto ri-
guardalibrieletturaéimportan-
te puntare ad un pittampio pro-
getto culturale, progetto di cui
il Paese ha urgente bisogno.

Ebook, audible e vendite online mi-
nanol'esistenzadellelibrerie.Rap-
presentanodavverounfenomeno
Iparrestahile?

Echiaroche sottraggonoquote
di mercato, maéancheveroche
i dati statitici ci dicono che chi
legge utilizza diversi supporti,
dal cartaceo, all’'elettronico, agli
audio. Tornando al temaeduca-
tivo James Patterson-unodegli
autoriamericanifaiipitattenti
alleducazioneallalettura- met-
te in guardia dall’'uso esclusivo
delebookacasa, perché seigeni-




Lettura (libri, eBook, audiolibri) per fascia di eta - 2018

(valori in % e in valori assoluti)

Numero assaluto di lettori fascia di eta
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tori leggono utilizzando solo
questidispositivinon trasmet-,
tanoaifigliil messaggio che stia-
no effettivamenteleggendo, ma
che stanno piuttosto giocando
con quello che viene percepito
dairagazzi come un oggetto pitt
vicino ad uno smartphone o ad
.un tablet che ad un libro.

Lalibreriarappresentail luogodel-
'aggregazioneedellacultura. Oltre
allepropostecheaveteincantiere
comeAli,comesistannomuovendo
lelibrerie per sopravvivereeincen-
tivare la lettura?

La presenza delle librerie rap-
presenta un valore aggiunto in
gradodi portare maggiore socia-
lita; lalettura attiva processi di
innovazione e aiutalacompren-

sionedeifenomenisocio-cultu-
rali.

Lamaggior parte delle libre-
rie oggisonodiventate spazi cul-
turali, con presentazione dilibri,
incontri con gliautori, con grup-
pidilettura, letturaad altavoce
per bambini, animazione sulla
lettura, mostre all’'internodelle
scuole. Molti librai sono fra i
collaboratori e partnerdifesti-
val letterariimportanti. Occorre
certocheilibrai abbianolacapa-
citadirisponderealle necessita
del territorio, sappiano gestire
l'assortimento, capire eindiriz-
zareigustidel cliente, affiancar-
lo, andare oltre le pure indica-
zionidel mercato. Anchedietro
albancone énecessariounlavo-
ro culturale.



I’indagine

Investire nella cultura

Oltre un'ora di lettura al giorno
In Italia solo il 9% degli adulti

4

Traicingue magegiori mercati

“ aditoriali europei, I'talia & il Paese
con il pil basso indicedi lettura di
libritra lapopolazione adulta.
Questo costituisce il principale
problemadicrescita dell'editbria.

Quasi lameta (il 41%) di chidichia-

ranno e soloil 17% ha lettoalmeno
un libro al mese. Basso @ ancheil
tempo cheinmedia viene dedicato
allalettura: solo il 9% nel 2019 ha
lettopibdiun’ora continuativaal
giorno. Un aspetto pib preoccu-
pante &cid cheavviene nelle fasce

LA PROVINCIA
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derate dasempre le pib attente
allalettura e chesi collocano, con
1'87%, al vertici della classifica per
numerodi lettori. Soloil 5% diloro
ha perd dedicato allalettura
almenoun’ora continuativa al
giorno nel 2017:una percentuale

radiaver letto nonarrivaatre libri

giovani della popolazione, consi-

/.‘

La “Albo” in centro a Morbegno
«Siamo un punto di incontro»

s Da operaio a libraio.
Da precario della grande in-
dustria alimentare a piccolo
imprenditore della cultura.
Nicola Scinetti & nato nel
1977 a Morbegno e dal 2014 &
allaguida della Nuovalibreria
Albo. Non ha una formazione
propriamente letteraria.
«Prima di tutto sono un letto-
re:leggevo dastudente, legge-
vo da emigrante, leggevo da
operaio», racconta. La scelta
di incominciare un’attivita di

questo tipo & stata dettata dal
caso. «Dopo sette anni di con-
tratti a tempo determinato in
un’importante azienda dol-
ciaria della Bassa Valle, di col-
po ho perso il lavoro - aggiun-
ge Scinetti -. Bisogna attra-
versare il deserto per trovare
Toasi e cosi, dopo mesi di nul-
1a, hanno bussato alla mia
porta chiedendomi se volessi
prendere le redini della libre-
ria dove oravivo. Non ho scel-
to di aprire: & stata la libreria

ad aprirsi». Non fu facile - as-
sicura Scinetti - decidersi per
il mestiere di libraio. «La mia
famiglia mi sostenne. Aprire
di questi tempi & un suicidio,
dicevo. Shagliavo. Amazon, il
web, possono dare tutta la
merce che vogliono. Tutto,
tranne I'umanita e tutto cid
che & strettamente collegato:
il profumo deilibriin libreria,
la loro fisicita, la bellezza che
esprimono».

Lalibreria & soprattuttoun

i

e

luogo d’incontro. «Ci si im-
merge nell’altro. Tra una li-
breria e il web a livello emoti-
vo esiste la stessa differenza
che c’é travedere il mare e im-
mergersidentro. I miei clienti
sono lettori in cui nei libri
hanno trovato il mondo. A
volte miricordanoil popolodi
ribelli di Fahrenheit 451 fug-
giti da una societa priva di li-
bri (quindi di emozioni) e au-
toesiliatisi in una zona franca
di memoria e sentimento,
pronti a recitare a memoria i
loro testi di riferimento».
Anche in piazza San Gio-
vanni s‘assiste a un viavai di
furgoni di corrieri che scari-
cano merci d’'ogni genere. Li-
bri compresi. «Una libreria
vive se intorno a sé vive una
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comunita di lettori che le per-
mette di farlo. Una libreria vi-
ve quanto si autotutela: sce-
gliendo non il mercato, ma la
bellezza. Una libreria puo vi-
vere quindi grazie alla cura
dei lettori, attraverso la loro
cultura. Una situazione, se
paragonata ad altre attivita
commerciali, pitt semplice da
gestire, poiché la sensibilita
intellettuale di un lettore, il
suo civismo sara maggiore a
quello dialtri consumatori».

Basta aprire la porta, alla
Albo, per avere la possibilita
di restare coinvolti in rifles-
sioni su vari argomenti, da
quelli locali alle tematiche
che segnano il futuro del pia-
neta. «Lalibreria & uno spazio
di discussione. 11 fuoco di una

A

chescendeall'1% nel 2018.

discussione & continuamente
rinvigorito dai pareri dei fre-
quentatori. Unalibreria sta in
piedi con le vendite, ma corre
con le idee».

Scinetti ha promosso varie
presentazioni con autori lo-
cali e provenienti da lontano.
«La certificazione di comuni-
ta avviene attraverso gli in-
contrichesisvolgonoinlibre-
ria- sottolinea-. T tempiin cui
viviamo permettono una vici-
nanza di idee con il mondo,
una condivisione di punti di
vista. Gli autori portano quile
loro idee, noi le si ascolta.
Tutto qui. Gli incontrisono li-
beri e gratuiti: & la comunita
che si specchia nella comuni-
tan.

S. Bar.
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Il mercato

La libreria si conferma come principale canale attraverso cui gli italiani
comprano libri da leggere, anche se perde dieci punti percentuali

in un decennio (69% delle vendite nel 2018 contro il 79% nel 2007)
Oggi le vendite online hanno una quota di mercato intorno al 24%

1 Gruppi di lettura Molte iniziative
e tanta passione per sviluppare
I risultati ci sono un’idea culturale

Lastoria/2

Una piccolacasaeditrice
Inseguito&natalalibreria-
“Parole nel tempo”
conunospazioperDvdeCd
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Nellastrategia della Volante
incontri, laboratori
eunrapporto personale
conlaclientela

wemms Quella della “Libreria
Volante” di Lecco & un’avventu-
ra d’'impresa partita a meta giu-
gno 2015 per volonta di Serena
Casini, alla quale nel giro di sei
mesi si & aggiunta come nuova
socia Shantala Faccinetto. In-
sieme hanno rimesso mano alla
precedente ragione sociale dan-
doin via a una nuova societ,

Entusiasmo e motivazione

Da quattro anni insieme man-
dano avanti con entusiasmo e
motivazione una libreria indi-
pendente con risultati econo-

“mici in crescita e conun proget-

tocheneltempo hacostruitoin-
torno al core business della ven-
dita di libri una comunita di let-
toriappassionatie difrequenta-
tori delle numerose iniziative
culturali.

«L’ideainiziale-dice Shanta-
laFaccinetto - era portare qual-
cosa di nuovo sia nei titoli sia
nella proposta di iniziative cul-
turali. Negli anni abbiamo un
po’modificatolatracciainiziale,
cercando di conciliare le richie-
ste dei clienti con le specificita
perle quali ci siamo costituite».

Oggi la libreria comprende
un seftore molto bello e ricco di
libri illustrati per bambini e di
letteratura per I'infanzia e peril
resto ha una proposta di titoli
vari e ricercati, che non si trova-
nonel circuito delle grandi cate-
ne. Sulla forza della concorren-
za esercitata dai grandi gruppi
Faccinetto ci dice che «operano
in una logica e con modelli di-
versi dal nostro, abbiamo libri e
pubblico molto diversi quindi
non c’e un problema di concor-
renza,

Ilpubblico chefrequentalali-
breria di via Bovara, nel centro
citta, haun'eth compresafrai3o
e i 50 anni, un livello culturale
mediamente alto ed & dato da
lettori abituali. «Ma c'@ anche

Da sinistra, Serena aslni e Shantala Faccinetto della Volante di Lecco

&

chi legge poco, oppure ha letto
cose molto commerciali e viene
da noi chiedendoci un orienta-
mento per scoprire qualcosa di
nuovo. Posto che a mio avviso
vada bene leggere tutto, noi li
aiutiamo nella scelta».

Fiore all'occhiello

Le donne frequentano la libre-
riain numero maggiore rispetto
agliuomini,iquali tuttaviacom-
prano pit libri rispetto alle don-
ne, lequaliacquistanomolto per
i bambini. Gli adolescenti delle
scuole superiori in libreria non
mancano, ma sono pochi e «so-
no i pin difficili da agganciare
conlalettura». Propriole inizia-
tive culturali sono il fiore all'oc-
chiello dell’attivit, fra presen-
tazioni settimanali di libri con
gli autori e gruppi di lettura
mensili sui classici in italiano e
infrancese. In pit1 ci sonoi corsi
di scrittura e le iniziative per
bambini con letture animate e
lezioni su come leggere gli al-
bum illustrati. Fino all'organiz-
zazione dei gruppi di lettura per
adulti e per ragazzi.

«A quattro anni di distanza
dall'apertura dell’attivita siamo
molto soddisfatte. Veniamo da
un Natale che per le vendite &
stato buono. Siamo totalmente
assorbite dal lavoro, 'impegno &
parecchio ma siamo contente di
come stanno andando le cose.
Pensiamo al futuro, ogni tanto
consideriamo l'opportunita di
ampliarei, ma per orariteniamo
di avere uno storico da consoli-
dare ulteriormente per un po’
prima di fare nuovi passi di am-
pliamento».

Nella crisi dimostrata da nu-
merose chiusure di puntivendi-
tain tutt'Italia che pure ¢’ nelle
librerie indipendenti, ogni li-
breria & un casoasé. La Libreria
Volante sembra dunque averlo
compreso a fondo, puntando
sulla costruzione di un’identiti
di cui i lettori sono parte. A loro
volta i librai indipendenti sono
partediunpatrimonio culturale
chehaancoramolto daottenere
dallo Stato per la propria salva-
guardia. M.Del.
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Una piccolacasa editrice
Inseguitoenatalalibreria
“Parole nel tempo”
conunospazio per DvdeCd

sssmmmss. Prima & nata “Polyhi-
stor Edizioni”, nel 2011, una pic-
cola casa editrice specializzata
instudie testisul Rinascimento.
Quattro annidopoacompletare
ilprogettoeditorialeéarrivatala
libreria “Parole nel tempo” di
Fabio Minonzio, figlio del filolo-
go classico e storico della scien-
zaFranco Minonzio edisuamo-
glie Rita Russo, professoressa di
lingua e letteratura inglese che
affianca il figlio nella gestione
dell’attivita,

Lalibreria che ha sede in via
dei Partigiani a Lecco &, di fatto,
un progetto culturale voluto per
la diffusione di opere letterarie
ricercate e autori di alto profilo,
inuno spazio dotato diun setto-
re Dvd e Cd e di un’area perma-
nente per lezioni e gruppi di let-
tura, presentazioni di libri con
gli autori, conferenze organiz-
zate mettendo a frutto i legami
di una vita costruiti da Franco
Minonzio con il mondo cultura-
le, editoriale e accademico,

Letteratura

Fra le iniziative pit1 recenti si
contano, per lo scorso novem-
bre, “Attiviamoci. Dialogo per il
secolo” tra Edgar Morin e Mi-
chelangelo Pistoletto e, in di-
cembre, la presentazione del li-
bro di poesie “Non danzo piu
sotto la pioggia” di Luca Redael-
li, pubblicatoda Polyhistornella
collana “T garofani e laneve”. In
questo mese gli appuntamenti
per le presentazioni in libreria
sono, mercoledi 15 alle 18, con
Giulio Guidorizzi, ordinario di
Letteratura greca all'universita
diTorino, che presenta “In viag-
gio con gli dei”, scritto con Silvia
Romani. Venerdi 24 alla stessa
orasaralavoltadi Dario Crema-
schi, gia ordinario di Fisiologia
generaleall'universitadegliStu-
di di Milano, che presentera il
suo libro “Sulla strada che porta
all'uvomo”.

«Far leva su iniziative di alto
profilo culturale - ci dice Rita
Russo - € per noi irrinunciabile.
E la nostra strada tracciata fin
dall’inizio, sulla quale continue-
remo nonostante le difficolta
che oggi vivono le librerie indi-
pendenti. Dallo Stato & arrivata
I'iniziativa del credito d’impo-
sta, che ha dato qualche sollievo
fiscale, ma il punto & che serve
una legge ad hoc che argini lo
spadroneggiare di Amazon che
metteinvenditailibriconil15%
disconto. Ogni tanto - aggiunge
Rita Russo - davanti alla nostra
vetrina le persone si fermano,
osservanoititoliespostielifoto-
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Rita Russo; “Parole nel tempo”

grafano evidentemente per
comprarli poi online su Ama-
zon. C’¢ anche questo alla base
dellachiusuraditantepiccoleli-
brerie».

Tranquillita gestionale
Ciochemancaperdare piti tran-
quillita nella gestione & quella
che Russo definisce «la quoti-
dianita della clientela», cosa do-
vuta anche, aggiunge, alla collo-
cazione della libreria in una zo-
na un po’ periferica della citta
«anche se dubito che di questi
tempi tale continuita cisia in al-
tre zone, per quanto centrali,
Comunquessia-continuaRusso
- inostrilettori fedeli ci sono vi-
cini da tempo, il periodo natali-
zio quest’anno per le vendite &
stato buono e in incremento ri-
spetto all'anno scorso. Abbiamo
tenutoapertoognigiorno daini-
zio dicembre, i lettori sanno ap-
prezzare i buoni libri. Noi conti-
nuiamo a stimolare in ogni mo-
do Pinteresse per la lettura, ad
esempio siamo presenti al-
I'evento annuale 'To leggo per-
ché’ (iniziativa nazionale di si-
stemaperpotenziarelebibliote-
che scolastiche, nda), di per sé
senz’altro importante, ma & al-
trettantoveroche neipressidel-
la nostra libreria ci sono due
scuole, una materna e una me-
dia, ma non vedo da noi grandi
migrazioni di insegnanti o alun-
ni con famiglie. Non é facile, noi
stringiamo i denti e andiamo
avanti convinti della validita del
nostro progetto. Ma servirebbe
piti di unalegge per ridare vitaa
un settore come il nostro».

I librai indipendenti sono
partediunpatrimonio culturale
chehaancora molto daottenere
dallo Stato per la propria salva-
guardia. In loro aiuto la legge di
Bilancio 2018 aveva introdotto
la “tax credit librerie”, il credito
d’impostariconosciutonel limi-
te massimo di 20.mila euro che
consentedinon pagare Imu, Ta-
si e Tari. Un'agevolazione im-
portante, anche se la categoria
da tempo aspetta un‘organica
legge del libro.

M. Del.



