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RISPETTO A 20 ANNI FA IL BORGO SI E SVUOTATO: LA TENDENZA ST PUQ’ INVERTIRE?

Serrande chiuse, poco movimento
11 centro storico € un «fantasma»




CIVATE (mis) C’era una volta
un borgo fiorente, con frut-
tivendoli, macellai, calzolai,
diverse boutique, cartolerie
ed edicole. C'era fino a una
ventina di anni fa. Con I'ini-
zio del nuovo millennio sono
cominciate a calare le sa-
racinesche e da allora non si
sono pill alzate. Camminan-
do oggi per le strade del
centro storico il colpo d'oc-
chio che si ha & quello di una
zona abbandonata con tanti
cartelli vendesi su quelle che
erano delle vetrine di negozi.
A sopravvivere ci sono solo
un alimentari, una pastic-
ceria (unica attivita aperta
negli ultimi anni), un par-
rucchiere e un negozio di
abbigliamento che si affac-
ciano su piazza Garibaldi
dove a fine anno & calata
anche la serranda della piz-
zeria. E per il commercio al
dettaglio non va meglio nelle
altre zone del paese, come
lungo l'asse di via La Santa,
dove, dopo la chiusura an-
che dell’edicola lo scorso au-
tunno, rimangono attivi solo
un bar, una pizzeria d'aspor-
to e un fiorista.

I numeri ufficiali dicono
che attualmente in paese ci
sono in funzione 38 rivendite
commerciali st 180 attivita
in totale e che in generale
negli ultimi tre anni si sono
registrate 29 chiusure a fron-
te di 18 nuove aperture.

Di fatto perd, in paese,
escludendo i bar e i par-
rucchieri, da considerare co-
me servizi, i negozi di ven-
dita di prodotti al dettaglio
non arrivano alle dita di una
mano.

La moria dei negozi & solo
la punta dell'iceberg di un
progressivo svuotamento del
nucleo storico del paese, do-
ve ci sono sempre pil1 edifici
da recuperare e ¢ ¢ sempre
meno movimento tanto che
dopo le 18 il centro diventa
un fantasma.

Un fenomeno che attana-
glia altre piccole realta, ma
che a Civate & esploso in
tutta la sua evidenza e che
pare difficile da invertire.

Sindaco Isella, il rilancio

del centro storico ¢ una

battaglia persa?

«E’ una battaglia difficile,
ma non persa e rappresenta
una preoccupazione delle
Amministrazioni che si sono

_succedute negli ultimi anni -
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Un Ipo d'occhio del nucleo storico del paese: tante le serrande dei negozi abbssate da anni

ha detto il sindaco Angelo
Isella che sull'argomento ha
aperto una profonda rifles-
sione - I'impoverimento del
tessuto commerciale non di-

ende dalla grande ‘distri-

uzione, elemento che ha un
impatto uguale dappertutto.
Ritengo che siano due gli

elementi che hanno portato
allo svuotamento del centro.
Il primo e pratico: sono ve-
nuti meno mille operai che
lavoravano alla Black & De-
ker e che o%ni giorno fre-
quentavano il paese, facen-
do acquisti, consumando
pranzi e servendosi delle at-

tivita locali. Il secondo e
culturale: negli anni i cit-
tadini hanno lasciato il cen-
tro per costruire la villetta,
un po’ un “sogno civatese”,
anche per avere lo spazio
dove mettere le due-tre auto
che ormai ogni famiglia
ha».

Il sindaco Angelo Isella

«Lo svuotamento é anche figlio
di un fenomeno culturale, _
neppure azzerare gli oneri e servito

a incentivare il recupero delle case
Occorre creare pit passaggio:
stiamo valutando la possibilita.
di ritornare al doppio senso di
marcia, creare parcheggi e portare
il mercato nel nucleo vecchio»

Da una parte dunque i
negozi chiudono perché
non c’¢ gente che fa ac-
quisti, dall’alira la gente
non va a vivere in centro
perché non ci sono ne-
gozi e servizi, un cane
che si morde la coda:
come se ne esce?
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«Bisogna creare movimen-
to e in questo senso il tu-
rismo puo essere un viatico:
si potrebbero prevedere per-
corsi per “obbligare” i gitanti
in centro. Stiamo anche va-
lutando la possibilita di por-
tare in centro il mercato del
mercoledi. Un’altra possibi-
lita e agire sulla viabilita,
tornando al doppio senso di
marcia: ho chiesto alla Po-
lizia locale di fare uno studio
di fattibilita., Poi bisogna
creare sevizi per rendere ap-
petibile vivere in centro, co-
me i parcheggi, e qui l'ex
area Black & Decker puo
essere utile, ma e tutto an-
cora sotto la tutela del cu-
ratore fallimentare. Di certo
c¢’# una cosa che abbiamo
tentato di fare, ma che non
ha funzionato: con il Pgt del
2015 abbiamo azzerato gli
oneri di urbanizzazione per
chi ristruttura gli immobili in
centro, ma non ci sono state
richieste. Questo significa
che la strada degli incentivi
economici, di cui si parla
spesso, non funziona da sola
per il rilancio».

Stefano Maroli




Stefano Maroli
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LE OPINIONI I commercianti sopravvissuti non hanno dubbi: serve pitt passaggio e il turismo puo dare una mano

«1 va avanti con qualita dei prodotti e servizi ai clienti»

CIVATE (mis) «Puntare sulla qualita
dei prodotti e sul servizio offerto ai
clienti». E’ questa la ricetta per so-
pravvivere secondo gli ultimi com-
mercianti rimasti in paese, che de-
vono combattere contro la grande
distribuzione, la burocrazia galop-
pante e una conformazione del pae-
se che di certo non agevola il pas-
saggio di persone.

«Resisto grazie al rapporto che ho
instaurato con la gente e al servizio
che cerco di dare - spiega Simonetta
Castelnovo, 66 anni, titolare del ne-
gozio di abbigliamento di piazza Ga-
ribaldi aperto nel 1983, I'unica so-
pravvissuta delle quattro boutique
che c’erano in paese - A ogni cambio
di stagione vado a Milano per pren-
dere qualche nuovo capo da pro-
porre e variare l'offerta. La vetrina &
fondamentale e funziona, ma c’é bi-
sogno di persone che passino da-
vanti. Ormai la gente che vive fuori
dal centro storico non viene piu a
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fare acquisti».

Uno dei grandi problemi & proprio
quello della mancanza di movimen-
to, di persone che vivane il centro.
«Una volta qui in in piazza si ri-

trovavano i giovani - continua la Ca-
stelnovo - ci si accorgeva del tempo
che passava a seconda dei gruppi di
differenti eta che si susseguivano du-
rante la giornata. Li conoscevamo

tutti, oggi non c’é piti nessuno e alle
18 tutto si svuota. Anche quando &
stata spostata la casa di riposo ab-
biamo perso clienti». :
Se per un negozio di abbigliamen-
to e davvero dura, per chi vende
generi di prima necessita le cose
vanno un po’ meglio.
" «E’ vero che non & pil1 come una
volta, ma io non posso lamentarmi -
racconta Ambrogio Rusconi, 72 an-
ni, un'istituzione in paese, titolare
del negozio di alimentari in piazza
Gariba%di attivo dal 1922, dove la-
vorano ben cinque commesse - Bi-
sogna avere i prodotti giusti e offrire
un servizio: per esempio noi fac-
ciamo tante consegne a domicilio e
ai nostri storici clienti facciamo cre-
dito. Ma soprattutto bisogna avere
voglia di lavorare. Le opportunita
non mancano, soprattutto la dome-
nica con il passaggio dei turisti che
vanno a San Pietro. Il turismo & un
buon tratno per il commercio».



