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L'INTERVISTA FABIO DADATL. || preSidente di Lariofiere alla vigilia
del Salone internazionale della subfornitura meccanica

FORNITORE OFFRESI

PERLARIOFIERE

I, FORMAT MIGLIORE

GUIDO LOMBARDI

iaprira domani mattina
con il convegno inaugu-
rale, alle ore 9.30, al
quartiere fieristico La-
riofiere di Erba, Fornitore Of-
fresi, il Salone internazionale
della subfornitura meccanica.
Un appuntamento chiave per
I'economialariana e perlasta-
gione di Lariofiere. La fiera
restera aperta fino a sabato e
vedra lapresenzadi 404 espo-
sitori diretti. Sono attesi pitidi
8.200 operatoridel settore, fa
tutta Italia e dall’estero.

FabioDadati, presidentediLario-
fiere, si sta per alzare il sipario
sulla manifestazione pib impor-
tante per Lariofiere. Qualisonole
sue attese?

Ognianno questa fiera cresce
sia per numero di espositori
che per visitatori. Il fatto che
nel 2020 le aziende siano anco-
radipili significa che nel 2019
e nelle edizioni precedentiab-
biamo lavorato bene. Fornito-
re Offresi rappresentaun‘occa-
sione molto importante non

- soloper concludere contratti,

ma anche per confrontarsicon
i protagonisti del distretto, con
gli esperti e con le universita
edicentri diricerca, in modo
da tastare il polso al settore e
cercare di comprendere come
si sta muovendo il comparto
all’interno diun contesto glo-
bale, come approfondiremo

Fabio Dadati, imprenditore e presidente di Lariofiere

B «laconcorrenza? B «Lerassegne B2B

Noi abbiamo
piu esperienza
e laforza

del distretto»

rappresentano
la strada giusta
per creare valore
economico»

proprio nel convegno di aper-
tura. Credo che gli imprendito-
ri abbianola possibilitadirac-
cogliere informazioni utili per
P'innovazione e per far crescere
la competitivita delle proprie
imprese. I numeri dicono che
la strada che abbiamo intra-
preso & quella vincente, ossia
un mix tra la parte espositiva
equellacontenutistica, insie-
me agli incontri con i buyer
internazionali.

Circa venti aziende sono rimaste
escluse dallamanifestazione.Non
erapossibiletrovareunasoluzio-
ne?

Cidispiace non aver soddisfat-
totuttelerichieste, ma abbia-
mo scelto di non offrire solu-
zioni posticce, tanto per fare
numero. Chi espone, infatti,
deve essere messo nelle condi-
zioni difarlo nelmodo miglio-
re, al fine di ottenere lamassi-
ma visibilita e con i necessari
servizi.

Fornitore Offresi @giuntaallado-
dicesima edizione ed & costante-
menteincrescita. Nontemeteche
altriquartieri fieristici, pi0 grandi
ed attrezzati, possano essere inte-
ressantiad appropriarsi dellafie-
ra?

Sappiamo moltobene chealtre
realth fieristiche stanno ragio-

~ nando in questo senso e, del

resto, ci muoviamo all’interno
di un mondo segnato dalla
competizione. Tuttavialano-
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strastrada & quella di cercare
difare sempre meglio il nostro
lavoro. Peraltro, rispetto ai
competitor abbiamo piti espe-
rienza, un mercato consolidato
e ci troviamo nel centro del
distretto metalmeccanico. 11
successo di Fornitore Offresi
& dovuto certamente alla capa-
cita di Lariofiere di offrire un
buon prodotto, ma anche alla
posizione geografica in cui ci
troviamo.

Quanto pesaquestainiziativaal-
I'interno del tessuto economico
lariano.E importanteancheperil
settore turistico?

Ne sono piu che convinto. In
questi giorni gli alberghi ed i
ristoranti della Brianza si
riempiono ed in bassa stagione
si tratta di un fatto di grande
importanza. Ho sempre soste-
nuto che non ¢’¢ alcuna dicoto-
miatra manifatturae turismo,
anzic’e sinergia. Infatti,daun
latoleimprese portano sul ter-
ritorio, anche attraverso le fie-
re, tecnici, operatori, buyer,
ossia clienti che altrimentinon
cisarebbero. Dall’altro lato,un
turismo ben strutturato, con
unaparticolare attenzione al-
I’enogastronomia, all’arte ed

.alla cultura, puo permettere

alle imprese di ospitare nel
modo miglioreiclienti ed esse-
re propedeutico anche allafir-
ma diordini o dicontratti. Per
questo sono convinto che, per
sviluppare lavocazione turisti-
cadi Como, non sidebba guar-
dare solo al lago: il futuro infat-
ti & Milano, che sta diventando
sempre piu un formidabile
centro di attrazione, soprat-
tutto per quanto riguarda il
terziario.

Una fiera come Fornitore Offresi
dimostracheil modello fieristico
& ancora attuale?

Nel quadro che ho descritto,
sono convinto cheilruolodiun
quartiere fieristico sia quello
di organizzare manifestazioni
che tocchinoidifferenti com-
parti. Ecco perché subito dopo
questa fiera avremo Risto-
rExpo. Senza eslcudereil BtoC,
penso che le fiere BtoB rappre-
sentino la strada giusta per
creare valore economico. La-
riofiere deve essere lo stru-
mento per le politiche econo-
miche dei territori. Certo, il
mondo & cambiato ed alcune
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fiere hanno perso importanza.
Tuttavia, il successo e garanti-
tosesiéleader inun particola-
re segmento produttivo, ossia
se si crea un valore che non
replicabile in un altro luogo.
Questo & possibile o puntando
sull’aspetto geografico, come
accade con Fornitore Offresi
che sifonda sulla presenzadel
Distretto metalmeccanicolec-
chese, oppure sul prodotto, co-
me avviene con RistorExpo.

Lascheda

Larassegna
da domani
asabato

Fornitore Offresi si svolge a Lario-
fiere , in viale Resegone, da domani
asabato 22 febbraio, dalle 9.30 alle
17.30. Lingresso in fiera e gratuito
per gli operatori, ma & necessario
registrarsi on line. Per informazioni
ed accrediti & possibile visitare il si-
to web www.fornitoreoffresi.com.
Parteciperanno alla manifestazio-
ne aziende della filiera metalmec-
canica che si occupano prevalente-
mente di costruzione di stampi,
stampaggio materie plastiche e
componenti plastici, fresatura, tor-
nitura, affilatura utensili, foratura,
lucidatura, filettatura, saldatura,
brasatura, taglio laser, carpenteria,
ingranaggi, trattamenti e rivesti-
menti superficiali.

Sono inoltre presenti aziende ope-
rative nei settori elettronica, elet-
tromeccanica, meccatronica, robo-
tica, automazioni industriali, uten-
sileria e ferramenta.

Liniziativa @ promossa dalla Came-
ra di commercio, in collaborazione
con il Distretto Metalmeccanico
Lecchese ed in partnership con as-
sociazioni ddi Como, Lecco, Sondrio
eTorino, con ComoNexteconil polo
territoriale di Lecco del Politecnico.



