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1 nostro modo di affrontare
l'emergenzadellapandemia
del Corona Virus si basa su
due capisaldi: assoluto ri-
spettodelle regole disicurez-
za,el'impegno professionaleche
non & mai venuto a mancare.
Prima di entrare nel merito
dellanostraazione credosiaim-
portante fermarci per fare una
riflessione, questa crisiha mo-
stratocomeil sistemadelle fiere
siadeterminante perleconomia
di un territorio e di un Paese,
come servaprofessionalit3, luci-
dita, visione.
Senzafierel'economiarista-
gnaperchéancheintempidigi-
talileaziende hannobisognodi
contattifisiciinterpersonali, le
fiere sono i momenti in cui si
incontrano i clienti ma anche
dove si costruisce o rinnova la

retevendita, nazionaleedinter-
nazionale, sonoiluoghi dicon-

- frontoincuinasconoleidee, le
innovazioni.

Le fiere sto necessarie alle
PMLI, piticheallegrandiaziende,
che le vedono come elemento
criticorispettoallorosviluppo,
vifaccioun esempio, alcunianni
fa,quandoeropresidentediFie-
ra Milano Tech, incontrai il di-
rettore marketing di unamulti-
nazionale elettrotecnica stra-
nieraconunasedenelmilanese,
un’‘azienda che fino ai primi anni
2000, investiva alcunimilionidi
attualieuroperparteciparealle
manifestazionifieristichemila-

« nesi. Perspiegarmilasuascelta
diabbandonarel’alloramanife-
stazione di settore mi disse:
“Partecipare non mi interessa
pitl, perchéseé verocheraccolgo
moltissimi contattie promuovo
imieiprodotti, allostesso tempo
permetto ai miei concorrenti
italiani che hanno dimensioni
moltopitipiccoledellanostradi

poter usufruire dei nostri con-
tatti” einmodo moltodirettoe
cinico sispiego chiariil suopen-
siero, “pernoisarebbe megliose
lafieranonsifacesse, lanostra
nuova sede milanese puo acco-
glierefinoad 800 clienti, abbia-
moun’areaespositiva, centridi
formazione tecnica. Non serve
la fiera, serve ai nostri concor-
rentiitalianiche proprioleloro
dimensioni, senza, perderebbe-
, romoltacapaciticompetitiva”.
I'suoimotivisonoimotivipercui
bisognadifendereil sistemafie-
ristico nazionale e regionale.
Pensatesoloquantacrescita
avremmo perso se non ci fosse
stata EXPO 2015 a Milano. Per
assurdo il Corona Virus ci sta
facendo capire la necessita di
sostenereil sistemafieristicoe
nel particolare Lariofiere che
rappresentaun’areastrategica
alivello produttivo e di servizi
per il territorio.
Daquilanostraazione, inpri-
moluogoinostridipendentiso-

no tutelati, su sedici, due terzi
lavorano da casa, un terzo sta
smaltendole ferie,unovaapre-
sidiarelasede, manaturalmen-
te, essendosolo, senzaalcunri-
schio per la salute.

Quindi, siamo sul pezzo sia
per quanto riguarda la ripro-
grammazione delle manifesta-
zioni che abbiamo dovuto so-
spendere, che perlapreparazio-
nediquelle confermate. Cicon-
frontiamo senzasostaconleas-
sociazionidicategoriaelediret-
tamente coninostriespositori.
Ilnostroobiettivo e dinon per-
dere alcuna edizione prevista
nel corsodel 2020, speriamodi
riuscire, saraimportantevedere
quandousciremodallemergen-
zaé in che modo le aziende ne
uscirannoalorovoltaintermini
dicapacitioperativaefinanzia-
ria. Bisognaaccettareilfattoche
il grande tema di questa crisi &
legatoallacontinuithaziendale,
dire che nessuno perderail po-
stodilavoro é un‘affermazione
bella ma che per realizzarsi ri-
chiedeinterventieccezionaliin
questa fase emergenziale e
strutturaliunavoltaterminata
la crisi sanitaria.

Senza le riforme sempre ri-
mandate o fatte ameta, econo-
mia e societa non si riprende-
ranno eillavoro andrainevita-

bilmente aridursi in misura si-
gnificativa. Penso alla riforma
fiscale nel campo del costo del
lavoro e delle aziende, a quella
delleburocrazia, come puntidi
partenza.

Ladifficoltadelle aziende ar-
riveraconil 2021, quandomolte
potrebbero chiudereibilanciin
passivoenel casosararichiesto
agliimprenditori diricapitaliz-
zare, quindi di versare i propri
soldinellasocieti. Chinoncela
fara sara costretto a chiudere.

Questo é il punto di caduta
dellacrisi, cherischiaditravol-
gerelepiccole aziende diprodu-
zione, dei servizi, il settore del
commercioedeipubblicieserci-
zi,ilcomparto turistico che vivo-
noingranparte sullacassae so-
no poco capitalizzate.

Quindi, questannodobbiamo
fare in modo che il maggiornu-
merodiaziende chiudailbilan-
cioalmenoinpareggio senzari-
durre la capacita di competere
sul mercato.

Come abbiamo visto sopra
partecipare alle nostre fiere per
le PMI del nostro territorio &
determinante perlacontinuita
aziendale, pensiamoaFornitori
OffresiaRistorexpo,allaMostra
dellArtigianato,ad Agrinatura
soloper citarele principalienoi
vogliamo aiutarli insieme alla

CCIAAdiComo-Leccoacuistia-
mo chiedendo un sostegno che
vadadirettamenteagli esposito-
ri che scelgono Lariofiere.
Passandoal compartoturisti-
co,I'unitaoperativachesiocecu-
padiquestosettorelavoraapie-
noritmonelmantenere attivoil
portalelakecomo.ischenel pre-
sidio dei social, ma anche nel
studio di azioni da sviluppare
per contrastare della crisi del
settore, in sinergia con CCIAA
di Como-Leccoeconglialtriat-
tori istituzionali e non. Siamo
stati costretti a rinunciare alla
partecipazione ad ITBdiBerli-
no, una delle piu1 grandi fiere
mondialidisettore, attivitiche
svolgevamosuincaricodellaCa-
mera, masiamoprontiaripren-
dere il filo delle partecipazioni
a fiere e work shop appena la
crisi mondiale sara superata.
Daremoil nostro pieno con-
tributo allecampagnedirilancio
delladestinazione“LagodiCo-
mo” coordinate sempreda Ca-
meradiCommercioe Cabinadi
Regia del “sistema turistico”.
Se posso dare un messaggio
agliimprenditoridelnostroter-
ritorioéchepossono continuare
acontaresuLariofiere,chenon
cisiamopersid’animo,che con-
tinuiamoapensareal futuroed

‘a come migliorare.




