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Meratese

«Non ci fermiamo»
Quattromila ordini
in barba alla crisi

Merate. Oltre quaranta negozi hanno unito le forze
sulla piattaforma gratuita dello studio Red-Made
«Funziona molto la sezione dedicata ai bambini»

'

ORNELLA COMI

«Sul “dopo”
restano ancora
. troppe




MERATE

FABRIZIO ALFANO

] Quat‘tromila ordini
evasi in un mese. Riparte daun
portale, realizzato gratuitamen-
te dallo studio Red-Made di Me-
rate, il commercio sotto la torre
di Castello Prinetti.

Dallametadel mese dimarzo,
sono oltre quaranta i negozi di
ogni genere e tipo che hanno
aderito alla proposta dello stu-
dio e che si sono adeguati arice-
vere digitalmente gli ordini per
poi provvedere ad effettuare le
consegne a domicilio,

«Tutto & natouna notte - rac-
conta Noemi Gadaleta - quan-
do io e mio marito Santo Oliva
(entrambi in passato avevano

gia dato vita simili a favore della’

proloco, ndr)ci siamo messi a
pensare a come avremo potuto
fare la nostra parte per aiutare i
commercianti che, daun giorno
all'altro, si sono ritrovati co-
stretti ad abbassare le serran-
de».

Inpocheore

Inpocheore, estato cosicostrui-
to un sito internet (red.ma-
de.com/merate.smart/) per an-
dare incontro a chi, pur nel ri-
spetto delle norme, voleva con-
tinuare a svolgere il proprio la-
voro. L'adesione, & bene ribadir-
lo, non costa nulla.

«I primi ad aderire - continua
la Gadaleta - sono stati i com-
merciantiche forniscono generi
alimentari di prima necessita.
Siamo partiti con i negozi ali-
mentari. Volevamo offrire un
servizio che fosse comodo e ve-
loce. Abbiamo quindi costruito
una piattaforma che permettes-
se di ricevere online gli ordini,
con tutti i dati necessari per la
fatturazione elabolla, e che fos-
se cosl a prova di errore. Abbia-

mo pensato a tutte quelle perso-
neche,costrettearimanereaca-
sa perché con le febbre o impos-
sibilitateamuoversi, non poten-

dosi approvvigionare nei super-

mercati, non avevano altra scel-
ta se non rivolgersi ai negozi di
vicinato. Che avrebbero potuto
fare non potendo uscire? Resta-
re senzaciboouscire comunque
e magari infettare gli altri?».

In pochi giorni, alla proposta
hanno aderito panifici, macelle-
rie, pasticcerie. Quindi, pocoalla
volta, il numero dei negozié cre-
sciutoeormaisono43quelliche
fanno parte della piattaforma.
Cui vanno aggiunti quelli in co-
da, in attesa di essere inseriti.

«0Oggi - prosegue Noemi - sul
sito si trova quasi si tutto. Ci so-
nonegozichevendonobevande,

Noemi Gadaleta

B Noemi Gadaleta
«Volevamo offrire
un servizio

che fosse comodo
e veloce»

B «Ciascuno
con il proprio
“pezzettino”
contribuisce
alla ripresa»

gli alimentari, negozi di dolci e
curadella persona, ma pure mo-
da e abbigliamento, libri e fiori,
cartoleria, lavasecco e persino

‘ siti dove e possibile fare regali».

Peresempio, nelcasodinego-
zinon di primanecessita, i com-
mercianti si sono ingegnati e ai
potenziali clienti propongono
unaspecie di griglia da compila-
re in modo da fare poi proposte
mirate tra cui i clienti possono
scegliere il regalo dafar arrivare
a casa. «Sta funzionando molto
soprattutto per quello che ri-
guardaibambini - spiega Noemi
- Permette infatti di regalare
quellamagia che, in questo peri-
odo, manca. E regala anche un
tuffo al cuore e un’emozione che
non puo che fare bene».

«Uno spirito diverso»

Sicuramente, per le attivita
commerciali cittadine, non & la
stessa cosa ma, osserva Noemi,
«significa comunque riuscire a
non restare congelati in questa
situazione. Perinegozi, parteci-
pare aquestainiziativavuol dire
anzitutto farsi forza 'un l'altro e
cominciare alavorare un po’. Le
visite al sito sono molto interes-
santi. Si parla di circa 10 mila vi-
sitatori al giorno. Inoltre, tra
quelli che chiamano o mandano
richieste di informazioni, noto
uno spirito molto diverso ri-
spetto a quello di inizio marzo.
Allora, erano tutti abbattuti e
impauriti per quello che si tro-
vavano o dovere fronteggiare.
Ora, invece, poco alla volta, si
stanno riprendendo perché
hanno capito che comungue si
stanno muovendo e, soprattut-
to, stanno tutti andando nella
medesima direzione. E inoltre,
ciascuno conil proprio pezzetti-
no, contribuiscono afare in mo-
do che il commercio riprenda».

La centralissima via Manzoni con i negozi chiusi

[}

Castelli (Cambia Merate)
«Usiamoisoldi
dei due rondo
per aiutare

le famiglie»

Taglisull'imu, con una percentuale
«molto alta»; quindi «azzeramen-
todellatassadioccupazionedel
suolo pubblico» maanche «inter-
ventisullaTari».

Sonosolo alcune delle proposte
che Aldo Castelli, capogruppo di
CambiaMerate, faranel corsodella
prossimacommissione bilancio, in
calendario giovedi, nel momento
incuisarapresentatoil previsio-
nale, e si dovracominciare adiscu-
tere di quali misure adottare per
farripartire I'economialocale.
«Dal mio puntodivista, sono
almenotre le strade che dovremo
cercaredi percorrere - chiosa
Castelli - Anzitutto, bisognera
capire come fareacontenerele

spese. Sicuramente, vi sonodei
costi che possiamo tagliare. Si
trattadiindividuarelevocie
intervenire. Altro capitolo & quelio
dell'avanzodiamministrazione.La
quotadisponibile, pari a4 milioni
di euro, accumulata negli anni
passati, pud e seslinchemisura
essere utilizzata? Quindi, dovremo
anche correreinaiutodiquelle
famiglie che non hanno attivitama
che sono state comungue colpite
dallacrisi causatadall’emergenza
coronavirus. Anche per loro,
quindi, bisognerapensareauna
riduzionedell'imuedelia Tari».
Castelli guarda con favorealla
confermadi investimentiimpor-
tanti «quali per esempio lasostitu-
zione dei serramenti dellascuola
mediaManzoni» matornaanchea
insistere sullanecessitadirispar-
miare fondirivedendo il progetto
di viale Verdi dal quale « taglierei i
costi per lacostruzionedelledue
rotatorie, usando quei soldi per gli
aiuti ai negozianti e alle famiglie
pil bisognose». FALF.

incertezze»

onsegne a domicilio

persopravvivere. Que-

stalaricettaseguitada

molti commercianti

per superare l'emer-
genza. Tanti negozi si sono at-
trezzatiinquestomodo:ricevo-
noordinineimodipitisvariatie
poi, nel corsodelgiorno, provve-
dono alle consegne.

Ipiniveloci hanno cercatodi
allestire in fretta e furiasiti in-
ternetopagine Facebook. Tutti
gli altri, invece, fannoricorsoa
mezzi magari pit rudimentali
ma comunque efficaci.

C’e perochi,comeinegozidi
abbigliamento, nonhalapossi-
bilita di farlo. «Per me - spiega
OrnellaComide LaNostraMela
-eimpossibile. Dovreicataloga-
re tuttii capi per colori e taglie.
Unlavoroimmane pervendere
magaridiecicapiinunmese.Lo
stessosidicaancheperchilavo-
ra, per esempio, nell'intimo».

MalaComisilamentachedel
fattochenessunosembraavere
previsto«come gestiremolasi-
tuazioneneldopoemergenza.Le
clienti dovranno venire con la
mascherina e i guanti? come
prenderemolemisureogliorli?
Aun metro di distanza?».

Dagiorni, sullachatdeicom-
merciantisidiscute sucomefar
tornareagirarel'economia.C’®
chivorrebberiproporreigiovedi
dello shopping, che annifa, ion
estate,avevanogeneratounbel
girodi persone in centro. Masi
raccolgonoancheideepereventi
estemporanei,ingradodicom-
porre, tuttiinsieme, unalistadi
sabaticapacidiattirareincentro

‘enonsolovisitatoridagiugnoa

ottobre.
F.Al.




