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® Inaprilele
vendite di auto
(fonte Unrae
su dati del

ministero delle

Infrastrutture e
dei Trasporti)
sono calate del
98% sull'aprile
2019.Cioé:
4.279 vetture,
anziche
174.924.
Peggio ancora
di marzo,

che aveva
registrato

un -85,4%.

Il blocco
del'attivita
economica sta
togliendo
ossigenoaun
settore che
conta 1.400
aziende e
alimenta
160mila
famiglie. Un
comparto
strategico peril
Paese, perché
contribuisce al
gettito erariale
per circa 80
miliardi di

euro I'anno.

Andamento lento, cantava
Tulio De Piscopo sul finire de-

| gli Ottanta. E il «pop-parteno-

peo» potrebbe essere la co-
lonna sonora di questa ripre-
sa che non riprende. Dopo
due settimane scarse di ria-
pertura delle concessionarie
non é tanto il dato (secondo
stime Unrae, confermate dalle
Case) di un balzo indietro del
mercato, rispetto allo stesso
periodo di un anno fa, del 70

per cento a far notizia, ma e il |

caos che regna sovrano e che
penalizza la ripresa. Arrivano
gli incentivi 0 no? E se si su

quali auto? E poi, posso anda-

Fase 2: 1a falsa ripartenza
del mercato auto

Le concessionarie hanno riaperto, ma il lavoro ¢
dimezzato. Unico segno positivo, I e-commerce

re in salone o la Fase 2 non lo
prevede? Gli automobilisti so-
no frastornati.

Flavio Fiori, concessionario
a Roma, é (cinicamente) pre-
occupato: «Qualche cosa si
muove. E vero. Ma a questa ve-
locita non si sta in piedi! Ab-
biamo alzato le saracinesche
il 4 maggio e il dato piu evi-
dente ¢ quello delle famiglie
che non ce la fanno, Molti
chiedono di allungare i tempi
tra le rate. Addirittura c'é chi
chiede il preventivo per un ta-
gliando... e poi rinuncia. Ve-
diamo anche i primi rifiuti
delle finanziarie, perché c¢hi
richiede i fondi non é piu affi-
dabile»..

Francesco Maldarizzi (Mal-

& pessimista: «Nei primissimi
giorni sono stati parecchi
quelli che venuti a comprarsi
la nuova auto. Ora questa ten-

era facile prevedere. Per noi
concessionari e per il merca-
to; a distanza di pochi giorni

darizzi Automotive spa, Bari) ':

denza si é gia esaurita, come |

dalla riapertura, sono indi-
spensabili aiuti e incentiva-
zioni immediate. Se c¢i0 non

dovesse accadere l'autunno |

sara drammatico. I prestiti a
sei anni, come prospetta il go-
verno, non ci servono, si do-
vrebbe allungare fino almeno
a dieci anni a tasso zero».

11 valtellinese Plinio Vanini,
titolare del gruppo Autotori-
no, il maggior dealer italiano,
legge i numeri dei suoi saloni
sparsi tra Piemonte, Lombar-
dia, Emilia Romagna, Veneto
e Friuli: «Nel post-vendita le
officine marciano con forti
| sbalzi: si va da una saturazio-

Venditore e
clientein
concessionaria
in tempi di
Covid

ne del 40% all'8o. I nostri ser-
vice del nord-est registrano
piu1 accessi di quelli del nord-

| ovest. Perle vendite, nei primi
| dieci giorni di riapertura, per-

diamo tra il 50% e il 70 dei vo-

| lumi rispetto allo stesso peri-

odo del 2019, senza grosse di-
stinzioni territoriali. Infine i
contratti e le trattative: quelli
che stiamo chiudendo pro-

| vengono principalmente dai

contatti di gennaio e febbraio.
Di nuovo c¢'é ancora poco. In

| altri termini la mia azienda

(oltre 1.600 dipendenti, ndr)

| sta lavorando al 50%, dato da
| migliorare assolutamente.

Che succedera? E ancora pre-
sto. Ogni commento sarebbe
fuori luogo. Aspettiamo un
paio di mesi e poi scopriremo
quale sara il mercato con cui
dovremo convivere».

Una nota di ottimismo arri-
va da Lorenzo Sistino, fonda-
tore del sito di e-commerce
Miaear.it: «Per noi é stata una
ripartenza record. Abbiamo
fatto +77% di vendite sullo
stesso periodo del 2019.
Boom dell'e-commerce? Pre-
sto per dirlo, ma credo che si
vada in questa direzione. Le
particolarita: plu ordini dalle
grandi citta, si acqmstano an-
che le citycar e in molti voglio-
no la consegna a casa. Le cau-
se: il risparmio che si ha con
TI'on line e la prudenza. Le ci-
tycar le cercano i'pendolari
che non vogliono prendere i
mezzi pubblici e vogliono
l'auto a casa perché temono
ancora il contagio».

Gianni Antoniella
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«Fase 2, m’hai provocato e io ti distruggo!». Chissa
iy i i se ilmanagement di Yess.energy, societa che
La bici elettrica sviluppa soluzioni innovative nel settore delle

i § infrastrutture per veicoli elettrici, si & rifatta alla
d ive:nt_a un bengeﬁt celebre frase dell'’ Americano a Roma Alberto Sordi
Der I d | Dendeml quando ha pensato di proporre alle aziende il suo
servizio di biciclette elettriche per i dipendenti.
Quello che é certo & che Moves — muoviti in
milariese - si rivolge, proprio a partire dalle societa
che operano nell'area metropolitana del




