GIORNALE DI LECCO Ecco l 7

LUNEDI 10 AGOSTO 2020

Il lockdown e poi le promorzioni ritardate hanno portato a una flessione nelle vendite del 30%

Le commesse Alessia e Giorgia del Gabriele Colombo  Viviana Rusconidi ~ Le commesse Giulia e Francesca del
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Saldi: «Andamento lento»
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dimenticare. «Dopo tre mesi
di chiusura abbiamo dovuto
fare i conti con una minore
presenza di stranieri in citta -
ha detto - e questo indub-

incassi. Per'quanto riguarda i
saldi e difficile stilare un
bilancio per il momento, vi-
sto che sono appena co-
minciati. A confronto con gli
anni scorsi abbiamo pero
registrato un calo del 25 per
cento». -

Claudio Ripamonti, tito-
lare negozio abbigliamento
uomo Man.It Isolago sostie-
ne che «guest'anno i saldi
sono anomali, poiché ab-
biamo dovuto sopportare 75
giorni di lockdown. Quando
abbiamo potuto alzare le ser-
rande sono cominciate su-
bito le svendite e quindi i
clienti @anno sfruttato le
promozioni della riapertura
e snobbato i saldi. Rispetto
allo scorso anno, abbiamo
avuto un calo del 30%. Pur-
troppo & mancato anche il
valore aggiunto dei turisti
stranieri».

Per Riccardo Silveri, pro-
prietario del negozio Solo
Uomo di via Mascari, «a cau-
sa della chiusura per loc-
kdown, il commercio & in
grande sofferenza. Sono ve-
nute meno le vendite per
matrimoni, cresime, prime
comunioni e altre cerimonie
in generale. Questo rappre-
senta un grande danno eco-
nomico. Per quanto riguarda
i saldi, avrebbero dovuto ini-
ziarli ai primi di luglio. 1l
ritardo ha rapd;;resentato
un’ulteriore perdita econo-
mica».

Giovanni Chiesa, titolare
del negozio I pigiami di Gio,
intimo e mare (Isolago), &
ottimista: «Dopo i due lun-

i mesi di chiusura, ab-

iamo riaperto applicando
grossi sconti e le vendite
sono andate meglio del pre-
visto. Anche i saldi stanno
proseguendo. bene: & dove-
roso ringraziare i nostri
clienti che non ci hanno ab-

bandonati».

Invece secondo Christian
Caseri , titolare del negozio
abbigliamento uomo Caseri
(Tsolago), «i saldi quest’anno
hanno un... andamento len-
to. Le ragioni sono molte-
plici, a partire dalle promo-
zioni anticipate del mese
scorso per finire con il caldo
anomalo di questi giorni.
Data la situazione partico-
lare non possiamo fare un
confronto con gli scorsi anni.
Ma dopo quello che & suc-
cesso... poteva pure andare
peggio». 4

In controtendenza il ne-
gozio Intimissimi di via Ro-
ma. Le commesse Giulia e
Francesca sono entusiaste:
«Per noi i saldi sono una
bomba e stanno proseguen-
do alla grande per la prima
volta nella storia del nostro
marchio. Sara che sono pre-
visti anche ulteriori sconti
per i nostri clienti affezionati.
Abbiamo notato che dopo il
periodo del lockdown le si-
gnore hanno cominciato ad
avere pil cura delloro corpe,
poiché il benessere fisico
crea anche un benessere
mentale. Cosi osano mag-
giormente».

Al negozio Mood Abbiglia-
mento donna la commessa
Elisa sottolinea che «per
quanto riguarda i saldi estivi,
abbiamo deciso di rispettare
la nostra clientela, evitando
le vendite promozionali di
luglio. Siamo quindi partiti
puntuali con la data stabilita
dalla nostra regione. La
svendita sta proseguendo
bene, ma quest’anno non c¢’&
'ansia che precorreva i saldi.
Vedremo come procederan-
no durante questo mese».

Nel negozio Outdor 099,
abbigliamento sportivo di via

presidente Federmoda
Jammy calzature

Mascari, il titolare Marco
Redaelli e positivo. «La pre-
senza degE stranieri que-
st’anno si attesta sul 30%. Ma
nonpstante questo dopo
I'apertura del 18 maggio, le
nostre vendite non sono sta-
té poi cosl negative. Pro-
babilmente dipende anche
dalla tipologia di abbiglia-
mento che proponiamo, ov-
vero adatto al tempo libero e
per gli appassionati di mon-
tagna, che quest’anno & mol-
to gettonata».

Le commesse di Ravasio
Punto (Le Piazze) ritengono
che «le vendite promozio-
nali, sono cominciate con tre
settimane di ritardo rispetto
agli anni passati, ma non
possiamo lamentarci. E’ sta-

to un anno anomalo, im-
possibile da dimenticare.
Possiamo solo auguraci che
non succeda piti. Indubbia-
mente se sara possibile re-
cuperare quanto perso nei
mesi della chiusura forzata
lo vedremo nei prossimi an-
ni, non subito».

Muriel Tonali, commessa
del negozio I Sik abbiglia-
mento femminile (Le Me-
ridiane), pensa che que-
st'anno «i saldi estivi, sono
un po' strani poiché il loc-
kdown ha rallentato il com-
mercio. Abbiamo iniziato su-
bito con le promozioni, re-
cuperando alla grande le
vendite, e quindi gli introiti.
Anche durante questo pe-
riodo, stiamo vendendo be-
ne e siamo piu che fidu-
ciosi».

Nel negozio di intimo, Te-
zenis di via Roma, le com-
messe Alessia e Giorgia ri-
tengono che si tratti di un
periodo davvero particolare.
«Gli altri anni, di questi tem-
pi le svendite erano quasi al
termine. Di gente, da noi, ne
entra tanta ma non tutti ac-
quistano. Poi c’é stata tanta
disinformazione sull’effetti-
vo inizio dei saldi. Comun-
que l'intimo piace sempre ai
lecchesi e le signore ci stan-
no chiedendo le ultime col-
lezioni e le linee mare».

Secondo Gabriele Colom-
bo titolare negozio abbiglia-
mento casual Cappa e tuba
di via Dante Alighieri, «qte-
st'anno i saldi hanno perso la
loro efficacia, poiché é stata
gestita male la riapertura do-
po il lockdown. In tanti pur
di avere liquiditd in casa

hanno cominciato subito a~

fare sconti e promozioni e la
conseguenza e che con que-
sti saldi estivi, siamo in pas-

@

‘la mancanza di turisti stranieri

biamente non ha giovato agli -

sivo di circa il 30%».

Anche secondo Viviana
Rusconi, commessa del ne-
gozio di calzature Clanaers
by Bisbino di via Cairoli, le
vendite promozionali stanno
arrancando. «Abbiamo no-
tato che dopo la pandemia la
gente spende meno e di con-
seguenza i nostri saldi stan-
no andando molto a rilento.
Speriamo in una ripresa, du-
rante il mese di agosto».

Negativa anche Gabriella
Ghislandi, titolare del ne-
gozio Pinocchio, abbiglia-
mento da 0 a 16 anni di via
Cairoli. «Purtroppo anche
nel nostro settore le svendite
stanno andando male. Le
motivazioni sono molteplici
a partire dalle vendite pro-
mozionali, subito dopo la
riapertura, per finire con la
mancanza d’informazione
sulle date di inizio dei ri-
bassi. Tutto questo ha cer-
tamente inciso sul trend ne-
gativo. Il mese di agosto (i)oi
non é adatto per le vendite
promozionali poiché chi
pud, va in vacanza e non
pensa a fare acquisti. Que-
st’anno le persone saranno
in villeggiatura a pochi passi
da casa ma si concentre-
ranno sul meritato rippso e
non certo sulle liquidazio-
ni».

Secondo Mattia Mandelli,
titolare dell’'omonimo nego-
zio di abbigliamento in via
Cairoli angolo via Carlo Cat-
taneo, «con i saldi estivi sia-
mo in linea con gli anni
scorsi. Di sicuro questo & un
anno anomalo, ma ci di-
fendiamo. Ovviamente la
pandemia ha avuto pesanti
ripercussioni sul commercio,
ma stringiamo i denti e non
ci arrendiamo». ;

Mario Stojanovic
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