S/MERATE = B

Tanti i negozi di abblghamento e calzature che hanno fatto le spese d1 una zona rossa istituita per sbagho

[ saldi non decollano e i commercianti sono stremati:
«Troppa confusione con questi continui “apri e chiudi”



BIERATE (tm3) Esasperat, in
preda alla confusione e all'in-
certezza.

E questo lo stato d’animo
che stanno vivendo i com-
mercianti, erroneamente pe-
nalizzati dall’istituzione del-
la zona a pochi giorni dall'ini-
zio della stagione invernale
dei saldi. Una settimana di
stop dovuta a un errore nella
trasmissione dei dati di Re-
gione Lombardia, che pero ha
creato non pochi problemi a
chi gestisce un esercizio com-
merciale e ha dovuto, per
I'ennesima volta, abbassare le
serrande.

«La situazione sta andando
malissimo perché alivello ge-
nerale & stato tutto chiu-
so - ha dichiarato Ornella
Comi, titolare del negozio di
abbigliamento femminile
“Lady Abbigliamento” di Me-
rate - La scorsa settimana sia-
mo stati aperti solo al mat-
tino, il martedi, mercoledi,
venerdi e sabato per conse-
gnare capi prenotati o vende-
re abbigliamento intimo, se-
condo quello che & garanti-
to dal Codice Ateco. A dire il
vero, gia dal 7 gennaio la si-
tuazione non era buona, ora &
un po’ un disastro.La gente
con i saldi dovrebbe essere
invogliata a uscire e comprare
ma ora non & cosi: vendere un
giaccone non fa il saldo».

Per arginare la crisi delle
vendite nei negozi, sono di-
verse le attivita che hanno
aperto i propri siti e-commer-
ce per la vendita online dei
prodotti. <Anche noi abbia-
mo il nostro sito e la pagina
Facebook - ha aggiunto la ti-
tolare - Siamo inoltre all'in-
terno dell’Associazione dei
commercianti di Merate “La

Omella Comi

Nostra Mela”, attiva dal di-
cembre del 2020, cercando di
arrivare dove possiamo». Tut-
tavia, a regnare sovrana & la
confusione, tra aperture e
chiusure continue: «I clienti
non sanno cosaiis)ossuno fare,
i nostri negozi di vicinato so-
no quelli che soffrono di pit
per le decisioni prese, alcune
urtroppo senza senso: noi
acciamo entrare una o due
persone alla volta, nei centri
commerciali invece non ci so-
no controlli per gli assembra-
menti. La mia speranza & che
presto la vaccinazione possa
sbloccare la situazione affin-
ché sipossa tornare a lavorare
come prima».
Chi e stato invece costretto
a chiudere ¢ Francesco San-
giorgio, titolare dell’omoni-
mo negozio di scarpe e borse
di Merate. «I saldi procedeva-
no bene fino a quando non ci

Francesco Sanjliorgio

hanno fatto chiudere -si &
sfogato - Noi vendiamo scar-
pe e abbigliamento per adulti,
ma non si capisce perché sia
praticamente I'unica catego-
ria a dover rimanere chiusa:
perché il negozio di fronte a
me rimane aperto e io no?».
La vendita online non sembra
essere il rimedio a tutti i pro-
blemi. «Abbiamo il nostro si-
to e-commerce che ci impe-
gna molto, il lavoro & tanto ma
si tratta di una realta diversa,
mentre |'outlet e il negozio in
piazza sono rimasti chiusi: le
scelte che hanno preso sono
irragionevoli e senza sen-
so. Non siamo con 'acqua al-
la 5015‘: ma credo si tratti di
un’ingiustizia, € come quan-
do nello sport un atleta viene
continuamente azzoppato. I
ristori, poi, fanno ridere, co-
prono solo il 10% delle perdite
e forse anche meno, tutto ¢ a

Sergio Longoni

carico nostro, dagli affitti ai
fornitori: 'anno scorso abbia-
mo subito la chiusura per tre
mesi e adesso, aspettando i
saldi dove si riesce a svuotare
il grosso del magazzino, le sa-
racinesche sono state abbas-
sate».,

Le restrizioni hanno poi
colpito anche i commercianti
di articoli sportivi, tra cui Ser-
gio Longoni, presidente
di «Df - Sport Specialist», che
nella sua catena di negozi an-
novera anche il punto vendita
di Bevera di Sirtori. «La zona
rossa & come se avesse dato
una “botta in testa”, la gente
non esce: si lotta per cercare
di sopravvivere, ma é difficile.
Abbiamo il nostro sito e-com-
merce che fa un lavoro sod-
disfacente ma non sufficiente
per colmare il gap». In ag-
giunta, & il blocco della sta-
gione sciistica ad avere creato

Matteo Papini
i problemi maggiori: «Eun
peccato perché quest’anno si
sarebbe prospettata una sta-
gione favolosa viste le nevi-
cate che in questo periodo
non si vedevano da tempo».
E non va certamente me-
glio per «Jolly Pit: Confezioni»
di Carvico, aperto solo per
vendere abbigliamento inti-
mo e per bambini. «Delle di-
ciassette persone che lavora-
no qui, a causa della chiusura
della maggior parte dei re-
arti, siamo rimastiin tre -
a affermato la responsabile
- Al giorno d’oggi la’ gente
consuma meno, anche chi la-
vora in smartworking. Aprirci
all’online & una soluzione che
stiamo studiando ma non &
semplice: siamo aperti dal
1984 e molti dei nostri clienti
abituali non saprebbero usare
questa modalita di vendita,
inoltre occupandoci di capi

eleganti che vanno provati sa-
rebbe complicato».

E’ proprio la limitazione
negli spostamenti, secondo
Matteo Papini, titolare del
negozio di calzature a Cisano
Bergamasco e vicepresidente
dell’Associazione commer-
cianti e associati del paese, a
crearea maggiori proble-
mi. «Siamo aperti solo per ar-
ticoli sportivi, abbigliamento
intimo e per bambini. All'ini-
zio dei saldi la clientela aveva
risposto bene, le persone ave-
vano voglia di passeggiare
efare due acquisti-ha rac-
contato - Ora sono tutti molto
pensierosi € non sanno se
uscire o meno di casa: la mat-
tina ¢ il momento in cui si
registra maggior movimento
mentre nel pomeriggio, a par-
tire dalle 16 e poi con la chiu-
sura dei bar per I'asporto alle
18 il paese si spegne e a volte
chiudo in anticipo prima del
mio solito orario di chiusuran».
Un disagio provato anche da-
gli altri associati del paese,
che hanno adottato insieme
altre iniziative. «Dal primo
lockdown abbiamo deciso di
pubblicizzare via social i no-
stri articoli - ha aggiunto
- Quanto a siti e-commerce
non credo che gli altri asso-
ciati abbiano aperto qualco-
sa. Le consegne a domicilio se
prima funzionavano bene
adesso meno: quando c'é
'opportunita di uscire le per-
sone acquistano anche
se questo “apri e chiudi” ge-
nerale crea soltanto confusio-
ne».

La speranza & quindi quella
che il ripristino della zona
arancione possa dare un po’
di respiro ai commercianti, al-
meno in occasione dei saldi.



