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«ll mercato va sulle montagne russe
Molto dipende dal prezzo dell’acciaio»

Losservatorio. Giulio Azzoni guida I'omonima ditta che commercializza ricambi meccanici
«(i sono settori in crescita, altri fermi: penso ad esempio ai gestori degli impianti da sci»

MARIA G. DELLA VECCHIA
LECCO

s «Nel mio settore sia-
mo sumontagne russe molto ri-
pide dettate dalla crescita a due
cifre del prezzo dell'acciaio, con
la Cina che ¢ tornata ad acqui-
stare facendo venir meno le di-
sponibilita di materia prima sul
mercatoeinostriclientichealo-
ro volta incrementano compri-
mendoli nel tempo gli ordini di
ricambi meccanici».

Giulio Azzoni, titolare del-
I'azienda “Luigi Azzoni” di Lec-
co, realta storica del territorio
che commercializza in Europa
ricambimeccanici per industrie
di vari settori, & alle prese con
quello che definisce un periodo
«convulso, che dall'osservatorio
delle nostre vendite ci mostra
comeafronte disettorichestan-
noandandobene cenesonoaltri
che stanno soffrendo. Molti
miei clienti hanno sbloccato
delle forniture, hanno ricevuto
ordini e vanno bene. Invece fra
chi sta male ci sono i gestori di
impianti sciistici, con cui solita-
mente lavoro molto ma per i
quali purtroppo siprofilaun ba-
gno di sangue a causa del fermo
per Covid. Non compreranno
pezzi e non faranno manuten-
zione».

lipassaggio tecnologico
Circa i dati negativi dell’auto-
motive, che a gennaio ha segna-

toalivelloeuropeounaflessione
del 25,7% nelle immatricolazio-
ni su base annua, 'azienda lec-
chese che fornisce indiretta-
mente anche grandi marchi del
settore sta comunque conti-
nuando a lavorare «anche se -
aggiun? Azzoni - si avverte
questa fase di passaggio all'idro-
geno, all'elettrico, all'ibrido o,
meglio, a un’innovazione che
per una serie di ragioni non ha
ancora preso la stradagiusta. La
vera ripartenza dell'automotive
sara legata alla rapidita con cui
sara attuata la transizione».

Cliente e fornitore

Fra le difficolta c’e quella, non
secondaria, di conciliare il piu
possibile le finalita economiche
fra cliente e fornitore visto che
in questo periodo di prezzi in
crescita inviare un'offerta e do-
ver attendere una risposta an-
che soloper pochigiorni puoan-
chedarsicheil prezzosipresenti
gia aumentato in misura tale da
rendere difficile piazzare la for-
nitura. «Grazieal cielochi,come
noi, halamerceorapuovendere,
ma se la dovessi comprare ini-
zierei ad avere difficolta. La mia
politica - aggiunge Azzoni - &
sempre stata quella degli acqui-
sti in gran quantita, ho fatto cosi
afine 2020 e i risultati ci stanno
dandoragione,abbiamoportato
acasamerce con cuiriusciamoa
soddisfare il 99% dei clienti, al

Giulio Azzoni (a destra) con il figlio Michele nell'azienda di Pescarenico

¥ «Il comparto
dell’auto

non mostra frenate
pari alla caduta

del mercato»

netto di quella minima parte di
richiestaanomala, molto margi-
nale». L'azienda ora attraversa
un periodo di forte carico di la-
voro, un periodo che Azzoni de-
finisce inaspettato, ma ricorda
anche che questo non e necessa-
riamente un buon segno in
quanto non si tratta di crescita
legata a un buon andamento di

mercato bensi di un <<effe§to di
dinamiche che ci sovrastano e
che non sappiamo se e quando
torneranno pitt normali. Nelle
prossime settimane noi stessi —
aggiunge — saremo cauti negli
acquisti, non avendo idea di co-
me sara la variazione dei prezzi
nell'arco dell'anno a venire».
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Realta storica
Oggi occupa
quindici
addetti

wmsmmes Si perdono nei secoli
le radici della “Ditta Luigi Az-
zoni” di Lecco, nata ad un’atti-
vita che, secondo i documenti
recuperati dagli eredi, ha ori-
gini nel pieno Medioevo con
attivita di carattere agricolo
che nei secoli avrebbero cedu-
to il posto fdaaltro, compresa
laconciadipellamiaMolinadi
Mandello. .

Oggi l'azienda guidata da
Giulio Azzoni & una realta pic-
cola, con 15 dipendenti, ma di-
namica e in strette relazioni di
networksettoriale, cheserveil
mercato europeo con la distri-
buzione di ricambi meccanici
per I'industria. Forniture in-
dirizzate anche alla vendita
direttaperclientichearrivano
da Valtellina, Valsassina,
Brianza e Centro Lago, men-
tre per il mercato italiano Az-
zoni ha fondato il “Gruppo
G8” con diversi distributori
del Nord e Centro Italia.

A dare impulso all'attivita &
stato Lucjano Azzoni, scom-
parso nel febbraio 2019 a 95
anni, padre di Giulio, che nel
1947, dopo la laurea in econo-

.mia si butta nell’attivita di fa-
miglia che a quel punto si sa-
rebbe avviata alla distribuzio-
ne di ricambi meccanici. Negli
anni Duemila con la nuova se-
de di Leceo, suo figlio Giulio
rilancia I'attivita con le vendi-
te all’estero, con 'ampliamen-
todigammae conlariorganiz-
zazione di un magazzino al-
Pavanguardia. Oggi in azienda
con lui & entrato, dopo la lau-
rea in ingegneria, suo figlio
Michele. M. el



