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Autotorino amplia la rete,
conquista Autocentauro
e sale a 2mila collaboratori

Automotive

Il maggiore concessionario
auto d’Italia accelera
sul consolidamento

Maurizio Caprino

Cresce ancora Autotorino, il mag-
gior concessionarioautodtalia:la
spanatain Valtellina 55 annifaco-
merivenditalocale dell'usatodeidi-
pendenti Fiat ora acquisisce Auto-
centauro, organizzazione chevende
Mercedes in tre province del Pie-
monte e da lavoro a 306 persone.
Un’operazione che porta Autotorino
araggiungerelesoglie dei2milacol-
laboratori (in 62 sedi) e del miliardo
e mezzo di fatturato (previsione
2022). Un segnale che Autotorino
puntaancorasul mercatodell’auto,
nonostante la crisi da pandemia e
carenzadimircochipeleincertezze
sul fututo delle concessionarie, che
conlascadenzadellattualeregola-
mentazione Ue disettore (2023) po-
trebberoessere “degradate”acom-
missionarie oad agenzie (Il Sole 24
Ore del 28 giugno)e devonoprepa-
" rarsiallatransizione all’elettrico.
Inuncontesto cosi, glioperatori
pil grandi sono i piti attrezzati per
sopravvivere. MaPlinio Vanini, pre-
sidente di Autotorino, preci-
sa: «Non cresciamo per necessita,
facciamoacquisizioni diaziende so-
lo se vediamo potenzialita sia nei
marchirappresentatisianelterrito-
rio copertosianeliequalitadel per-

Entro questi limiti, Autotorino
non esclude di espandersi in Italia
oltreil Nord(oggilasedepiltasude
aModena)eancheall’estero(fanno
saperecheiltema delrischio-Paese
sara da affrontare, prima o poi).
D'altraparte,igrandigruppididea-
ler hannouna presenzaqualificata
anche in Italia: Eurocar di Udine
(controllataal100% daPorsche Hol-
ding, con 1.600 collaboratori in 41
sedi, tutteal Nord) &secondosoload
Autotorinonella classifica per fattu-
rato(ricavidellagestione caratteri-
stica)stilata daItalia Bilanci nell’Adr
(Automotive dealer report)suiconti
2019. Eil giganteamericanoPenske
controlla Autovanti (32° posto).

Sulla possibile trasformazione
delrapportoconicostruttoriincon-
trattodi commissione odiagenzia,
Vaniniaspetta divedere glisviluppi:
«Tutto dipendera dal regolatore,
cheverosimilmente dara prioritaai
consumatorianche nelloscriverele
prossime regole. Ed ¢ prevedibile
che con agenzia e commissione si
arriveraaprezzifissicontrollatidai
produttori, che non tutelanoicon-
sumatori, senzacontare chenoiga-
rantiamoil valore dell'usato, anche
orachesisonoaffermate piattafor-
me online. In ogni caso, alcuni pro-
duttori giapponesie coreaniinten-
donomantenereiconcessionariper
altri cinque anni». Mamette qualche
paletto: «Bisogna che il cambia-
mento in atto non penalizzinoi e il
resto della parte bassa dellafiliera,
devonoriconoscercigliinvestimen-
ti gia fatti. E non & vero che, datala
semplicita meccanica dell’elettrico,
dovremoinvestire meno: abbiamo
gia spostatorisorsedallimmebilia-

sonaleedella struttura; cerchiamo' ' re alle tecnologie digitakim: —--

sempre risultati gratificanti».
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