LA PROVINCIA \

Altrosegnalediripresa: lapausacaffe

I.eccellenza La Campagnarida quarantadue anni e attiva nell'installazione e gestione dei distributori automatici
LadittadiGalbiate etornataal volumidivenditadel pre Covid e haaderitoaunarete per_entrare‘ nei grandi appalti

.
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PATRIZIA ZUCCHI
LECCO
Tornare ai volumi del
2019 eral obiettivo che Campa-
gnari Service sieradata.
L'impresa da quarantadue
anninel settore dell’installazio-
ne e gestione dei distributori
automatici, in circaseimesidal-
laripartenza € tornata ai valori
per- Covid. L’altra sfida, ora, &
giocarselatraigrandi,einmodo
sempre pitisostenibileperl’
biente: cosi, I'azienda di Galbia-
te entra da protagonista nella
rete”E ora”, natada pochi mesi.

Responsabile

Proprio l'amm mlstratore dele-
gato, Maurizio
Campagnari, & stato
nominato respon-
sabile per la Lom-
bardia. «La rete -
spiega - nasce anche
per competere negli
appalti per le forni-
ture alle multina-
zionali e rompere
cosi I’ 11gop0110 dei
player coi quali, al-
trimenti, per le sin-
gole aziende medio piccole non
c’era partita; Facendo rete,
T'unione cidaveramenteforza».

Tra le scommesse che coin-

volgono la rete c& anzitutto la
sostenibilita, inclusa tra i must

imposti dall'Ue e che &, inoltre,

un requisito per stare sul mer-

cato. Spicea, in questo scenario,

il progetto “RiVending”, per il
riciclo della plastica: anzitutto
deibicchierini e cucchiaini: «La
nostra sperimentazione - an-

nuncia Maurizio Campagnari -

& partita nel municipio di Val-

madrera, il cui sindaco, Antonio

Rusconi, hapartecipato con noi
anche alla presentazione, avve-

nutaal Griso di Malgrate. Trale
aziende, aderiscono al progetto
altri nostri importanti clienti

Maurizio
Campagnari
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dellarealtadiLeccoe provincia,
tracuila Omig Srl: questultima
& un esempio di ditta che, dopo
le piti recenti disposizioni euro-
pee, aveva optato per il bicchie-
rino di carta, con tutti i disagi
nel caso delle bevande calde,
ma, dopo averle presentato il
progetto RiVending, é rifornata
alla plastican».

Possibilita

RiVending e, in sostanza,
contenitore per la raccolta dif-
ferenziata, con fori per gettare i
bicchierini e le palette, studiato
per essere comodo, intuitivo,
pulito ed efficace nella raccolta

d]fferenzxata di questi soli ma-

teriali, senza la pos-

mischiare nient’al-
tro. RiVending, a li-
vello nazionale, ha

zione del consorzio
di filiera Corepla e,
proprio grazie a
Campagnari, nel
Lecchese anche
quella di Silea, peril
ritiro.

In gioco, per Campagnari, ci
sono un milione 250mila bic-
chierini e palétte al mese: daun
lato,lacifrainquadrail successo
di vendita e, dall’altra, Poppor-
tunita. «Avviare al recupero
della plastica tutti questi mate-
riali - sintetizza Campagnari - &
possibile grazie all’lnnovatwo
strumento che ”E ora” sta lan-
ciando: all’hotel Griso lo abbia-
mo fatto nellevento "Recupe-
riAmo”, che & stato il secondo
appuntamento dall’avvio della
campagna a livello nazionale e
chehariunitolarete delle socie-
ta concordi negli intenti e nei
progetti tesi a migliorare il ser-
vizio di distribuzione automati-
ca».
©RIPROBUZIONE RISERVATA

, conquistato 'atten- - ot

sibilithoilrischiodi &

Lé séde della Campagnari a Sala al Barro

L ttenzmne a]l blente

Riciclo dibicchieri e palette

Sensibile all’am-
blente e alle persone, Mauri-
zio Campagnari scattala foto-

- grafadell'omonimaaziendadi

Galbiate della quale & ammi-
nistratore delegato.
L’impresa occupa 50 di-
pendenti e I'orgoglio di «non
averne lasciato a casa nessu-
no» in seguito alla pandemia;
2.537 clienti, per un totale di
4.943 distributori installati e,

appuntn Airan 1 m:r% I)N"\ou avi

gazioni di bevande mensili;
come riuscirei, tra pandemia,
aziende chiuse e smar-
tworking?

«Le attivith hanno fortuna-
tamente, in larga parte, ripre-
so, ma é vero che molte cose -
dice - sono cambiate; il mer-
cato risponde sempre bene,
pero, all'attenzione per la
qualit e all’ascolto del clien-
te».

“ovid ha

un po’ scoraggiato le riunioni
attorno al distributore del
caffée, ha portato in auge la
pausain ufficio o nellasaletta,
col piccolo erogatore a cialde.
Sia che si torni a socializzare
intanti, sia che ci sirilassisul-
lapoltroncinaoallascrivania,
d’altronde, il bicchierino e la
paletta per mescolare lo zuc-
chero restanoil fattore comu-
ne.
Inaziendalavoranoanche i
figli Andrea, Simone e Stefa-
no: la seconda generazmne
«Con la rete ”E ora” - spiega
Maurizio Campagnari, che ne
& il responsabile per la Lom-

bardia - ci si apre davanti la.

possibilita di ampliare il no-
stro mercato potendo servire
clientisututtoil territoriona-
zionale, La forza di ”E ora” &
che, in tuttalarete d’'imprese,
viene mantenutala stessa ele-
vata qualita del servizio offer-
to basandosi su principidi so-
stenibilith ambientale e di at-
tenzione al cliente».

A proposito del riciclo della
plastica, va ricdato che Cam-
pagnari distribuisce un milio-
ne e 250mila bicchierini e pa-
lette al mese: da un lato, la ci-
fra inquadra il successo di
vendita e, dall’altra, Yoppor-
tunita.

P. Zuc.



