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Per Fornitore Offresi
successo confermato
Settemila visitatori

Lariofiere. Positivo bilancio nei tre giorni difiera
e soddisfazione tra gli operatori al lavoro negli stand
«|Luogo ideale per allacciare relazioni e trovare clienti»

ERBA -

MARIA GRAZIA GISPI

s Sono inumeriatesti-)
moniare il successo di Forni-
tore Offresi: 500 gli espositori
di cui 300 aziende di settore
espositrici dirette e 200
aziende rappresentate italia-
ne ed estere; cirea 7000 visi-
tatorineitre giorniaLariofie-
re.
Un bilancio positivo e sod-
disfazione tangibile tra gli
espositori. «Partecipiamo al
Salonefin dallasuaprimaedi-
zione. Qui abbiamo trovato
nuovi clienti che poi nel tem-
po si sono fidelizzati ed & an-
che piacevole occasione per
salutare aziende che gia cono-
sciamo» commenta cosi Mat-
teo Zoia, socio titolare Zeta
Stampi di Vigano, I'esperien-
za allo stand di Fornitore Of-
fresi.

Negli stand 4
Zeta Stampi si occupa di pro-
gettazione e costruzione
stampi e stampaggio materie
plastiche, «Lavoriamo conto
terzi e realizziamo su disegno

del cliente, soprattutto italia-
ni ma abbiamo una percen-
tuale trail15 e il 20% da Fran-
cia, Germania, Svizzera, Rus-
sia - continua Zoia - il trend
attuale @ molto positivo anche
se i materiali sono aumentati
daun minimo del 30% per po-
lipropilene e nylon fino al
doppio nel caso dell’abs con
cui si fanno carenature, scoc-
che, elettrodomestici».

Aumenti che impongono
unarevisione dei listini e non
sempre & possibile farsi rico-
noscere 'aumento dai clienti.
Un tema trasversale, quello
delle materie prime, che ha
avuto un forte impatto su tut-
tiifornitori.

Presente in fiera la sede di
Agrate Brianza di Acciai Ven-
der, azienda commerciale di

‘Parma, che fornisce acciaio

italiano e non a gran parte
delle aziende del distrettolec-

chese della meeccanica. La so-

cieta conferma che i volumi
richiesti sono in linea con gli
anni precedenti, pinttosto la
difficolta & nell'approvvigio-
namento del materiale.

La dinamica ¢ sempre la
stessa: il mercato tiene ma le
forniture arrancano e i listini
prezzi sono stati rivisti.

Il costo dell’acciaio si com-
pone diunabase pitiun “extra
di lega” che cambia prezzo e
da giugno 2021 ad oggi la va-
riazione & stata di +40%. Le
piccole aziende si sono adat-
tate e a loro volta riporteran-
no il ricarico di costo sui
clienti finali.

Le ultime novita

Leultimenovita presentateal
Salone sono, trale altre, uten-
sili da applicare per I'asporta-
zione di trucioli e la lucidatu-
ra su stampi temprati in alta
durezza, inmodo da togliereil
prodotto direttamente dalla
macchina utensile senza un
suceessivo processodilucida-
tura: un’innovazione portata
da Bolis Utensileria che con-
sente di risparmiare tempo e
dei costi. I’azienda di Galbia-
te seleziona utensili di vari
produttorinel mondo:impor-
ta da Corea del Sud, Germa-
nia, Austria e Giappone come
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Al lavoro ieri mattina nell'ultima giornata di Fornitore Offresi

Circa 506 le éziende infiera, tra dirette e rappresentate

i prodotti di misura della Mi-
tutoyo. In Salone lipropone ai
clienti del lecchese, della Val-
tellina e della bergamasca.
Normalmente la presenta-
zione avviene con open house
in azienda, ma era tempo di
partecipare nuovamente a
Fornitore Offresi, dopo anni
di vicissitudini serviva mo-
strare una presenza fisica, far

gri

sapere chesiéancorasul mer-
cato.

Buone aspettative e ottimo
trend anche per la torneria
metalli Benati Enrico che in
questo contesto fieristico ha
ripreso utili relazioni con
clienti e aziende, conferman-
do la vocazione B2B del Salo-
ne. Ly
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«Premiati coraggio e intraprendenza»

Irisultati

[l presidente di Lariofiere
Fabio Dadati:
«Si&avvertito

il desideriodiripartenza>

ww «Il coraggio e lintra-
prendenza sono stati prermatl e
ne siamo molto lieti» & il com-

‘'mento di Fabio Dadati, presi-

dente di Lariofiere, a chiusura
ieri di Fornitore Offresi. La tre-
dicesimaedizione del Salonein-
ternazionale della subfornitura
meccanica, forte della presenza

di 300 aziende del territorio e

200 rappresentate, & stato visi-
tato da 7mila persone comples-
sivamente nei tre giornidi fiera.
Erano state 8.500 nell'edizione
prepandemia. Comprensibilela
soddisfazione di aver voluto
mantenere le date in program-
ma. Il dato positivo restituisce
infatti la necessiti del mercato
di avere momenti B2B per ali-
mentare nuove relazioni ira
clientiefornitori,ancheafronte

Fabio Dadati

di un trend positivo da tutto il
2021 e che si va confermando
peril 2022.

«Il sentimento generale che
abbiamo vissuto in quest:t tre
giorni di manifestazione & stato
decisamente quello della ripar-
tenzaedel desiderioditornarea
un confronto diretto con part-
ner, clienti e fornitori- continua

LA PROVINCIA
DOMENICA 20 FEBBRAIQ 2022

e —————

Dadati - nei padiglioni, abbiamo
percepito la soddisfazione degli
espositori che sono stati ricom-
pensatl per aver scelto di parte-
mpare alla fiera in un momento
in cui la situazione ci diceva il
contrario».

Marco Galimberti, presiden-
tedellaCameradicommerciodi
Como e Lecco aggiunge: «du-
rantelamiavisita, honotatouna
bellaaffluenzaeun interesseda
parte dei visitatori. Credo che
questasiaunarispostacheleim-
presestanno dandodopoil peri-
odo difficile dellapandemia, no-
nostante rimangano ancora le
difficolti legate anche all'in
mento dei costi dell'energia. Gli
imprenditori perd si sono rim-
boecati di nuovo le maniche e
hanno deciso di partecipare
dando un forte segnale di re51-
lienza e ripartenza».

Fornitore Offresi continua
online con Metal District Skills,
il marketplace digitale che per-
mette l'incontro tra domandae
offerta per le aziende meccani-

cheeracchiudelacommunitydi
aziende del Salone.

Sitrattadiunmotore diricer-
ca, realizzato daLariofiere conil
PolitecnicodiMilano, pertrova-
re competenze, fornitori, speci-
fiche lavorazioni e soluzioni
aziendaliperillavoroeiprogetti
delle aziende subfornitrici del
settore meccanico.

Inoltre,dal13al17 giugno&in
programma Metal District Ma-
tching 2022: cinque glormchm-
contrionetoonededicatiallari-
cercadinuovi contatticommer-
ciali nel settore meccanico.
Lrevento di match-making riu-
nisce le aziende, compratori ol-
tre che fornitori, con Fobiettivo
di offrire e trovare servizi, pro-
dotti e lavorazioni. Per parteci-
pare allevento online é necessa-
rioregistrareil profiloaziendale
sumetaldistrictskills.com, elen-
care tutte le competenze e pro-
dotti, impostare 'agenda chie-
dendo abbinamentionetoonee
gestire le richieste degli altri
partecipanti.
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