MEralse

Negozi del Meratese in emergenza
Tre progetti per mantenerli in vita

La campagna. | sei Comuni del distretto del commercio contro la chiusura delle attivita
Sul tavolo formazione web marketing e un portale ad hoc. Sindaci testimonial online

MERATE

FABRIZIO ALFANO

Tre azioni per evitare
che, pocoallavolta,inegozidivi-
cinato scompaiano, lasciando le
strade vuote, le luci spente, il
centro citth deserto. A metterle
in campo sone i Comuni del di-
stretto di Merate (Merate, Im-
bersago, Cernusco, Montevec-
chia, Osnago e Lomagna), che
hanno lanciato una campagna
non per contrastare il commer-
cio online, quanto piuttosto per
imparare a conoscerlo e a sfrut-
tarlo.
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_ «limondo va avanti>»

«Durante la pandemia - dice il
vice sindaco di Merate Giusep-
pe Procopio - cisiamo resi con-
to di quanto siano importanti i
negozi di vicinato. Ilmondo, pe-
ro, sta andando avanti e cam-
biando. E con essolonline. Que-
sto trend non puo essere osteg-
giato ma occorre adattarsi e
sfruttarlo».

Con quest’ottica sono state
messe in campo le tre azioniche
potrebbero garantire ai negozi
unfuturo. Laprima,appenapar-
tita, prevede la formazione dei
commercianti in un'ottica di
web marketing professionale,

convereeproprielezioni. Aipri-
1mi corsi si sono gia iscritte una
ventina di imprese.
Peralcuninegoziantisi tratta
del primo approccio professio-
nale. Per altri, invece, I'occasio-
ne di approfondire strumenti a
cui tanti hanno fatto ricorso in
maniera artigianale durante il

- periododellockdown, attivando

peresempiole consegne adomi-
cilio o addirittura avviando un
rudimentalecommercioonline.

Portalie homepage
Laseconda azione, prevede I'in-
serimento del negozio nel por-
tale “Io compro sotto casa” che
conta ormai 300 negozi in tutta
1a Provincia. Da ultimo, la terza
azione avra i sindaci e le ammi-
nistrazioni del distretto come
protagoniste. Sarannoinfattilo-
1o, sulla homepage del sito co-
munale, a inserire messaggi per
invitare i cittadini a comprare
nei negozi della zona e in parti-
colare del distretto. Tuttigliam-
ministratori hanno concordato
sul vantaggio difare rete.
«Soprattutto per realta pic-
cole come la nostra - osservano
Fabio Vergani, sindaco di Im-
bersago, e Cristina Citterio, di
Lomagna - potere sfruttare per-

Centro di Merate, negozi di vicinato. Il Comune & trai sei appartenenti al Duc

B Giaventi imprese
iscritte ai corsi
peravviare

le vendite su internet
elagestioneinrete

corsi di formazione e metterci
insieme & importantissimo».
«Sicuramente - chiosa Paolo
Brivio, primo cittadino di
Osnago - i negozi sono un presi-
dio sociale e tuttavia oggi occor-
re che si comprenda che se si
vuole stare al passo con i tempi
occorre dotarsi di certi stru-
mentielinguaggi, comeil digita-

lex.

Per Ivan Pendeggia, sindaco
di Montevecchia, «il fare rete
permette di utilizzare il know-
how di realta pit1 grandi» ma il
digitale pud anche facilitare
«lacquisto dal negozio a chilo-
metro zero, che ha effetti positi-
vi anche sull’'ambiente, con una
minore produzione di anidride
carbonicax».
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