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COmmercm & turismo

Caserl da settant’anni sul mercato

L'azienda. L 'attivita familiare di vendita abbigliamento per uomo e donna € arrivata alla terza generazione
Sono due negozi aperti a Lecco: uno in via del Seminario, I'altro in via Cavour e una clientela fidelizzata
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anche di tipologia di clientela».

InviaSeminarioc®laclientela  tuttocamiciee maglie dalabora-
LECCO : pili storica e fidelizzata, quella  toried aziende «comunquesem-
s Dallavenditaambulan-  cheancheinquestitempidifficili * pre italiani, perché il made in
tediquel chesiriuscivaapiazza- perilsettoredell’abbigliamento  Italyfaladifferenzacosicomeé
reneimercatininellimmediato  «comunquesipresentaperrin- importante vendere al prezzo
secondoDopoguerraaunadelle  novareilcambiodistagione—af- giusto», sottolinea Caseri.
attivita del commercio diabbi- fermaCaseri-, Siailnegoziocen- :
gliamento con due negozi per  tralediviaCavour siaquelloin  Dimenticare
quellacheéfraleattivitadelset- via Seminario stanno andando Dopoun2020dadimenticaree
torepitilongeveericonosciutein  beneanchegraziealladiversifi- un2021conlucie ombre«il2022
citti, cazionedellaclientela.InviaSe- . staandandobene,siamonelpie-
QuelladiCaseriAbbigliamen- minarioabbiamoiclientidisem- norecuperodopoil pesanteperi-
to,coninegozidiLeccoinviadel . pre,che aognistagione cambia odo della crisi per Covid. Come
Seminario e in via Cavour, £la  anche in modo significativo il tanteaziende anchenoidobbia-
storiatipicadiquelmiracoloeco- guardaroba. Sono clientianche movedercelaconlaquestionedei
- nomicoitalianocomecenesono diMandelloeValmadreracheac- rincari generali di materiali e
tanteaLecco,trainatedallacre- compagnanomoltevolteigeni- prodotti, maperfortunafinoad
scita, fraglianniCinquantaeSes-  torieacquistanopiticapi, mentre  oggi siamo rimasti al riparo da
santa, dell'industriapesanteche  inviaCavourc®laclientelapiii quellachepermeéunafortespe-
hamessolebasidellaricchezza dipassaggioinaggiuntacomun- culazionevistocheabbiamoor-
e del benessere del territorioe queaunaquotadiclienticheci dinato un anno fa la merce che
che con la crescitadeiredditie seguonodatempo». abbiamo oggi nei nostri negozi.
deiconsumihadeterminatoan- Lasceltadifondonell'offerta Quando abbiamo fatto i nostri
chela fioritura del commercio.  ai clienti & quella di tenere co-  acquisti-aggiunge Caseri-era-
stantemented'occhioilrapporto  no partiti un po’ di aumenti ma
Andamento qualita-prezzo,finoalpuntoche niente a che vedere con quello
Caserioggicallaterzagenerazio-  se in qualche prodotto l'equili- che staaccadendo ora».
nedifamiglia haunastorialunga  brionon & garantito sidecide di Unannofa, aggiunge, irincari
70annicheil 20 novembresara far produrre in proprio soprat-  eranominimielegatisoprattutto
festeggiatainunagiornataaperta - aicostiditrasportodeicontainer
alpubblico. Lattivithhaattraver- schizzatida4milaal5milaeuro,
sato i tanti cicli economici e ha SEs «evistocheinun containerdica-
superatoancheipiticritici grazie ] L? polltlca picenestannotanti, gliaumenti
allacapacitacommercialediin-  Nell'offerta sisonoriversati secondoinostri
tercettare il cambiamento del 2 : calcoli, pernonpitdi20-30 cen-
gustoedellemode, oltrechecon E" tenere d OCChIO tesimi su ogni capo, un rincaro
Tabilitdicapiretandamentodei il rapporto cheabbiamoassorbitonoi. Cosi
diversimomentieconomiciedi . quelle forniture oggi in vetrina
adeguare l'offerta ma salvando tra quallta € prezzo non hanno nessun aumento di
semprelaqualitieunadiversifi- prezzo» Maorasiacquistaperle
cazione dell'offerta, ; vendite dell’anno prossimo,ele
«Inentrambiinegozi- affer- ! «La I]{)St['a Sce}ta cose potrebberoessere diverse:
maChristianCaseri-vendiamo € quelladiarginare  afomitoricistannodicendoche
abbigliamento uomo e donna, g]l awnenti pagheremofrail 5eil10 percento
classico, elegante, sportivo ma _ inpittemiaugurononsialasolita
anche conformafo con ampia. anche acosto speciilazionevistoche tuttisiso-
gammaditaglie, conlasoladiffe- s : C G noabituatiad aumentare cosico-
renzacheinvia Seminario abbia- dl tag]]are 1 marglnl» meviene, Lanostrasceltarestera
mo ancheabitidacerimoniache quelladitenere calmieratiiprez-
nel negozio del centro cittanon zianche se a costo ditagliare un
teniamo per ragioni di spazio e po’ i nostri marginis.
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Da sinistra, Christian e Stefano Caseri. Il negozio di abbigliamento Caseri & alla terza genelone, hauna
storia lunga 70 anni che domenica 20 sara festeggiata in una giornata aperta al pubblico
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Lafestadlcom leanno g0 anasranoholungoper

in calendario domenlca 20

wemees  Caseri Abbigliamento
sta per festeggiare a Lecco i set-
tant'anni di attivitd. L'appunta-
mento & per domenica 20 per
celebrare la nascita, nel 1952,
del primo negozio che all'epoca
era stato fondato in via Semina-
rio e che qualche anno dopo si &
spostato solounpo’ pitiinla, po-
che decine di metri, al numero
26 dov'é lasede attuale,

La festa si apre alle 11 nel ne-
gozio di via Seminario, con la
partecipazione di Confcom-

mercio, col presidente Antonio
Peccati, einvito esteso alle auto-
rita cittadine e un rinfresco con
aperitivo che si protrarra per
tuttalagiornata, «Miauguroche
vengano in molti a visitarci, no-
stri clienti storici e non. Questo

settantesimo rappresenta un .

bel traguardo e un nuove punto

di partenza — afferma Christian

Caseri -, ad organizzare la gior-
natadifestacihadato unamano
Confecommercio Leceo. Contia-
mo su un futuro positivo e, mi

L’azienda & stata costituita
nel 1947, spiega in una nota la
storia aziendale, quando «una
coppiadi giovani sposi, Agenore
e Maria Caseri, iniziarono ad
esporre la propria merce nei

" mercati di Lecco, Mandello del

Lario, Calolziocorte e Valma-
drera», ;

Erano gli anni dell'immedia-
to Dopoguerra,ci si dava parec-
chio da fare, con pochi soldi e
molti sogni in un’epoca in cui
»gli indumenti pil richiesti -
spiega una nota di Caseri - era-
noipantalonidalavoroe,ledivise
ma anche i capi in pelle della
Moto Guzzi». M. Del.
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Gli inizi come attivita ambulante

11 primo negozio a Castello

Lastoria \

Caseri Abbigliamento

& statafondata

da Agenore e Maria
nellimmediato Dopoguerra

messmn  «Passata la fase peg-
giore del Covid stiamo lavoran-
dobene specialmente in questi
mesi, dove vediamo tanta vo-
glia di ripresa», afferma Chri-
stian Caseri (48 anni, in azien-
dadal 1996), socio, con suo fra-
tello Stefano (44) deiduenego-
zi di abbigliamento, quello sto-
rico di via Seminario e il cen-
hm‘ .mlﬂ di Via CSLOHIP en-
trambi a Leceo.

Nell'attivita di famiglia oggi
alla terza generazione Chri-
stian si occupa soprattutto di
contabilith e Stefano cura la
parte web e grafica, «ma in re-
altd entrambi - afferma Chri-

- stian - ci occupiamo in toto

dell’andamento aziendale.
Non da soli comungue: con noi
ci sono tre dipendenti, di cui
una & mia moglie Maria». La

le figlie di Christian Caseri,
Francesca (26 anni) e Giulia
(17). La prima, laureata in giu-
risprudenza, ha concluso il
praticantato sig al tribunale di
Torino per accedere al concor-
s0 in magistratura sia in uno
studiolegale «elasuastradasa-
ra quella - afferma Christian
Caseri -, mentre Giulia, stu-
dentessa al liceo Manzoni di
Leceo, ha ancoraanni di studio
davanti».

Ma non é tutto, perché nei
negoziadareuna manoallavo-
ro ¢l sono anche i genitori
Gianpaolo Caseri, classe 1949,
«praticamentenatoinnegozio,

i negozio Caseri in via del Seminario

dove ha iniziato a lavorare a 14

Cosi, nel 1952, ment:ré Age-

anni» e sua moglie Franca Co- nore continuava ad cccuparsi
lombo, classe '53. Tutto & ini- dei mercati, nasce il negozio in
ziatonel1947,spiegainunano-  via Seminario,a Castello, di cui
ta la storia aziendale, quando  si occupava Maria e dove la fa-
«una coppia di giovani sposi, miglia Caseri veste da settan-

Agenore e Maria Caseri, inizia-

tanni i lecchesi della zona ma

rono ad esporre la propria mnonsolo, visto che non manca-
merce nei mercati di Lecco, noclientistoriciche continua-

Mandello del Lario, Calolzio- no a spostarsi da Comuni cir-

f corte e Valmadreras,

Erano gli anni dellimme-
diato Dopoguerra, ci si arran-

costanti per acquistare dalloro
fornitore di sempre.
Mercati e negozio funziona-

giava e ci si dava parecchio da  vanoun po’ come vasi comuni-
fare, con pochisoldie moltiso-  canti utili a raceogliere nuova
gniinun'epocaincui «gliindu- clientela. Quattro anni dopo il

nota di Caseri - eranoipanta-  ta metri pii avanti, al numero

‘ mentipitirichiesti—spiegauna  negozio trasloca solo cinquan-

loni da lavoro, le divise maan- 26 dove la coppia aveva messo
che i capi in pelle della Moto  su casa. Bottega al piano terra
Guzzis.

dungue e casa di sopra, con la

L'arrivo dei primi due figli =~ famiglia che intanto si allarga-
impone un cambiamento di wa: dopo Lella, nata nel 48 e
piani nell'organizzazione del- Gianni arrivato I'anno seguen-
l'attivith, Maria Caseri doveva te, nel 1956 nasce Marisa, «con
lasciare l'attiviti ambulante i tre ragazzi che fin da piccoli
nei mercati e quello che sem-  giravanoperil negozio che cosi

brava un limite ha segnato in-

era diventato una seconda ca-

vece il primo passo della cre- sa».Al4anniGianniiniziaala-

scita che, negli anni, avrebbe
po.‘rbato all'abbandono dei
mercati e a un’attivith struttu-  fino
rata con i due negozi per una

vendita di alta qualiti,

innegozio, nel'73 sposa
che entra nell'attivita,
"arrivo di Christian e
0, che continuano oggila
izione di famiglia. M. Del.
|




