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«I ritardi si accumulano
e alcune filiere si fermano»

Limprenditore. |’ elettronica @ ormai fondamentale in tutte le produzioni
Giulio Azzoni: «C' stato unrallentamento nell'ultima parte dell'anno»

LECCO

sssess La mancanza di chip
non sta influenzando diretta-
mente gli ordini dei ricambi-
sti, ma le imprese manifattu-
riereloro clienti che faticano a
rifornirsi di componenti elet-
tronici sono costrette a ritardi
di consegna dei loro ordini e
_ quindi anche a ritardare i pa-
gamenti verso tutti i fornitori.
La carenza di chip colpisce
le imprese meccaniche, tutta-
vial'interala catena del valore
ne sta risentendo anche nel
Lecchese. Giulio Azzoni, tito-
lare dell'omonima storica
azienda di famiglia che a Lecco
commercializza ricambi mec-
canici per l'industria spiega
che «se un nostro cliente arri-
va fino al montaggio di una
. macchina che deve consegna-
re aun suo cliente e gliviene a
maneare I'ultimo step che ma-
gari coinvolge l'elettronica &
costretto a fermarsi, cosi tutta
I'operativiti rallenta. Prima o
poi le forniture arrivano, ma
intanto il cliente ci chiede una
dilazione di pagamento. Cib si-
gnifica che invece di incassare
a 90 giorni incassiamo magari
2120 giorni e se questo accade
oravuol dire che verrei pagato
nel 2023. Tutto cid non cibloe-
ca, macirallentaun po’. Sto fa-
dabaneca a diversi clien-
ti, che per fortuna alla fine pa-
gano e, comunque, vVanno

avanti a farci nuovi ordini».

Bilanci e prospettive

11 2022 per la “Ditta Luigi Az-
Zoni «& stato un anno molto
positivo», spiega l'imprendi-
tore, che perd dall’autunno ha
iniziato a registrare unafrena-

ta diventata importante in no-
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Giulio Azzoni con il figlio Michele davanti agli scaffali del magazzino

vembre e in dicembre. Una

frenata «mai vista - afferma
Azzoni - nonostante la quale
riusciamo a chiudere decisa-
mente bene il 2022 grazie agli
ottimi risultati di vendite dei
mesi precedenti. Ma le previ-
sioni suiprossimimesinonso-
TO rosees. !
Nella incertezza ge-
nerale & anche difficile pren-
dere decisioni coi clieniti: «Un
mio cliente del settore plastica
- aggiunge Azzoni-mihadetto
che deve rifornire il magazzi-
no e che sa che il prezzo della
plastica sta scendendo, quindi
chiede che non gli siano appli-
catiivecchiprezzi. Gli ho spie-

gato che évero chela plasticaé
in calo ma il costo delle lavora-
zionié salito in modo spropor-
zionato rispetto al calo della
materia prima, al punto che
tante aziende stanno sospen-
dendo la produzione per ec-
cesso i costi, come aceade an-
che a tanti trafilieri lecchesi».

1 problemi sui chip, che nel
Lecchese le imprese avverto-
no inmodo molto differenzia-
to, siaggiungono a quelli dipa-
recchie altre forniture che in-
vestono invece ogni settore
produttivo e si temono gli ef-
fetti sul 2023, anno con stime
sul Pil in sensibile flessione.
«Continua ad esserci una ca-
renza diaceiaio — aggiunge Az-

. ZOni - CON Una precccupazio-

ne sui mesi futuri perché
quando molti miei fornitori
dovranno rallentare la produ-
zione e quindi anche laloro ri-
chiesta, tutto subirh una bat-
tutad'arresto. Bisogna guarda-
re alle grandi cose che stanno
accadendo nel mondo econo-

mico: molti miei concorrenti

nazionali stanno cercando di

risparmiare chindendo nego-
Zi,coslcome le banche chiudo-
no le filiali. Ma in questo sce-
nario Leceo ha un vantaggio: &
presente sul mercato».
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Vantaggio ;
Un vantaggio da utilizzare al
massimo e Azzoni & deciso a
farlo unendosi in una rete in-
formale con alcune imprese
molto note del territorio del
settore ricambi e ferramenta:
«Ci stiamo incontrando in
questi giorni - afferma Azzoni
- decisi a continuare ad inve-
stire e ad essere presenti come
fomimﬂlenchgsi.ﬂmmario
di chi sceglie di diminuire i
puntiveudltanmmsmmu,m
i nostri prodotti differenziati
fralediverseimprese del grup-
po che stiamo costituendo. Lo
seopo & fare in modo che seun
cliente si rivolge a uno di noi
per un acguisto e non trova
quello che cerca pud esserein-
dirizzato a un'altra delle im-
prese che collaborano, dove lo
troveradi certo. Vogliamo uni-
re le forze per aiutarci e per
dialogare di pili fra imprendi-
tori, perché quando un cliente
nontrovaquel che cercaevasu
Amazon, a Lecco lo abbiamo
perso tuttis, M. Del.
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