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«Sempre aggiornati sulle tendenze
ma lo spirito ¢ quello della bottega»

lm

. Luigi Perego
eunodeitresoci
del colorificio Ideatre,
fondato nel 1982
Errm «La nostra
attivithseguele ten-
denze del proprio
“tempo, ma voglio

stava per togliere parecchi
clienti ai negozi di prossimita.
«l accadutoanche a noi - affer-
ma Perego — salvo poi vedere i
clienti in buona parte tornare
perché il tipo di servizio che
trovano da noi non & previsto
dalle logiche della
Gdon.

Dall’hobbistica
creativa alle corni-

che sia organizzata ci, allebelle arti, alla
comeleantiche bot- scuola e didattica,
teghe, dove prima alleferramenta, alla
che per compraresi CASA SONO NUMETrosi
viene per informar- i settori di servizio
si, chiedere consigli, diIdea Tre, che alle
visionare i prodot- vendite in negozio
i, Luigi Perego gestitedaPeregoaf-

Lo afferma Luigi  Socio di Idea tre fiancaunalungase-
Perego, uno dei tre rie di servizi e ripa-
soci di Idea Tre, colorificio di  razionisuporte, finestre, serra-

Robbiate da Iui fondato nel
1982, nel pienc sviluppo di
quellagrande distribuzioneche

fornite dai suoi due soci. «Nel

Idea tre di Robbiate ha anche un'attivita di corniciaio

biata - aggiunge Perego -, Al-
Tinizio eravamoil classico colo-
rificio, lavoravamo tanto sul co-
lore e sulla piceola ferramenta.
Strada facendo ci siamo ade-
guatia quello che il nostro mer-
cato locale chiedeva. Certe atti-
vita di riparazione a Robbiate
mancavano, noi ¢i siamo spe-
cializzati e le abbiamo fornites.
Oggi la meth dell’attivith &
ancora, per dirla con Perego,
puro con vendita di
vernici, pennelli, pittura e
smaltow, ma poilacreativith del
fondatoresiéfattastradaconla
costruzione di cornici fino a di-
ventare piuttosto centrale nelle
forniture: «Siamo fra i pochi
corniciai rimasti - aggiunge -.
Io compro le aste, e taglio, le as-
semblo e in zona abbiamo un
buon riscontro di mercato. Ci
conoscono e arrivano anche
clienti da fuori territorios.
Anche le mode hanno avuto
un ruolo nella diversificazione
dell’attivity, a partire dal décou-
page: «Quando & esplosa questa
tendenza — aggiunge Perego —
sono stato il primo ad organiz-
zare delle fiere apposite, affit-
tando la palestra del paese,
mettendo tavoli per prove di

tempo la nostra attivith & cam-

hobby creativo. Male mode du-
Tano per un po's.

E aggiunge che per la pro-
pria formazione ha seguito
corsi in Germania e Austria
dove ci dice di aver: trovato
una «vera tradizione di ma-
nualith, invece in Italia siamo
passati in tempi relativamen-
te rapidi dal voler imparare il
découpageaibijouxe altro. Le
persone si stancano presto
anche perché non sempre si
sentono soddisfatte dei corsi

‘a cui si iserivono, percid noi

abbiamo scelto di inserire
nelle nostra attivith corsi de-
dicati a gruppi di non pit di
4-5persone, per insegnamen-
ti quasi individuali visto che
chi spende per iscriversi vuo-
le uscire soddisfatto. Percit -
aggiunge Perego - arriviamo
anche a insegnamenti perso-

" nalizzati, come quello orga-

nizzato per una giovane dot-
toressa, un medico, che ha vo-
luto imparare a tagliare il ve-
tro con tecnica tiffany. Per tre
mesi & venuta da noi ogni
giovedi per tre ore, felice dei
risultati. Vogliamo puntare
dipit sy questo tipo di attivi-
tan, M.
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