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'Valseschini, I'alimentari che cresce

Lafamiglia. || negoziodi Maggianico haretto alle grandi trasformazioni e alla concorrenza degli ipermercati
Marco, dietroil bancoconla sorella Monica, ha cominciatoalavorare dopo le medie, poi il diploma serale al Parini
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MARIA G. DELLA VECCHIA
peseen - «QQuella del nostro ne-
gozio élastoriadiun progredi-
re di persone che si sono ag-

giunte nell’attivita fondata dai

miei genitori, con I'ingresso
mio, di miasorella e diuna di-
pendente, ed é anclie unasto-
riadicrescita dimensionale del
negozio, in una situazione di
mercato comungue da tempo
difficile per tutto il nostro set-
tore», afferma Marco Valse-
schini, alla guida del negozio
di famiglia che vende generi
alimentari a Maggianico e che
in Confeommercio Lecco rap-
presenta le 270 imprese del
gruppo di settore.

Valseschini havissuto ogni
momento della crescitadell’at-
tivitafondata quasi sessant’an-
nifa dai suoi genitori, Finitala
terzamediaé entrato alavora-
re in negozio, frequentando i
corsiserali dell’Tstituto Parini
di Lecco fino al diploma.

Il cambiamento

«Nel tempo - afferma Valse--

schini - abbiamo visto cambia-
re le abitudini di consumo, in
questi ultimi mesi le famiglie
e anche le attivitd comele no-
stre pericostidiapprovvigio-
namento sono colpitedaun’in-
flazione pesante, i clienti devo-
no stare sempre pili attentia
non uscire dal budget della
spesasettimanale. Non éfaci-
le”. :
Ericordache, quandoisuoi
genitori avevano iniziato, leat-

tivith commerecialiin zonaera- -

no pitt 0 meno simili alla sua,
ma negli anni Ottanta con lo
sviluppo deisupermercatisié
resanecessarialadecisionedi
ampliare per tener testa al
cambiamento. La nuovamoda-
lith di fare la spesa era quella

di servirsida sé conun carrello
e sono partiti nuovi investi-
mentiperassecondare laten-
denza. «Abbiamo vissuto da
subito la concorrenza dei su-
permercati, a cui si sono poi
aggiunti i discount mentre le
piccole attivita andavano a
scomparire. Resistere - ag-
giunge - ha comportato tanto
impegno, senza contare fatica
e ore di lavoro, mettendo nel
negozio continui investimenti,

ERil presidente
di una categoria
che rappresenta

270 imprese

disettore 7

B «Saracinesche
abbassate

anche perché
non ce ricambio
generazionale»
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Andiamo avanti e non contia-
mo lafatica, nel nostro casopa-
paériuscito a comprare 'im-
mobile quindi non abbiamo
spese di affitto, ma sono tanti
isacrifici per riuscire afar qua-
drare i conti a fine anno».

Congiuntura .

Una situazione, quella di una
congiuntura generale difficile
chevede tanti negozi di vicina-
tochiudereibattenti, che Val-
seschinivive anche attraverso
la sua presidenza del gruppo
alimentaristi di Confcommer-
cio Lecco, 270 esercizi com-
merciali «coniqualiognianno
assistiamo pit a chiusure che
anuove aperture, Purtroppo-
afferma Valseschini - il trend
di questi anni & quello di una
progressiva diminuzione di
punti vendita». E non & solo
colpa dei rincari e degli iper-
mercati: le piccole attivita sof-
fronolamancanzadiricambio
generazionale, un problema
chefinoad oggil'attivita diVal-
seschini non ha avuto, visto il
felice esito della staffetta con
igenitori: «I mieisono arrivati
alla pensione trovando me e
miasorellaMonica gia inseriti
per continuare illavoro. I figli
di tanti altri colleghi hanno de-
ciso di fare altro, quindi nel
momento in cui si arriva alla
pensione si chiude. Oggi, e
questo e unbene, i ragazzistu-
diano, scelgono l'universita:
questo éunlavoro che impegna
dalle 6 del mattino alle 8 dise-
ra, orari difficili in un mondo
che non & pili quello dei nostri
genitori. E, certo, i negozi

chiudono, aggiunge, anche per '

icostidel gas, delle spese gene-
rali che unavolta erano margi-
nali mentre oggiincidono tan-
tissimo sui bilanci».
CRIPRODUZIONE RISERVATA
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Da bottega a mmunarket

E una centrale acquisti

weeme Era il 1966 quando
Giovanni Battista Valseschini
e sua moglie Gabriella Osti-

nelli aprivano a Maggianico
un piccolo negozio di generi
alimentari per il servizio nel
guartiere. Un’attivita cresciu-
ta nel corso di due decenni fi-
no aquando si é deciso il gran-
de salto di trasformarsi in mi-
nimarket che a sua volta nel
tempo si & ingrandito conqui-
stando anche lo spazio attiguo
diunappartamento gia dipro-

pneté. Nel tempo I'attivita ha
attraversato le profonde tra-
sformazioni del commercio,
con lo sviluppo sempre pilt
forte della grande distribuzio-
ne. Prossimo a compiere ses-
sant’anni, il negozio si & affer-
mato come realta storica di
Maggianico ed & cresciuto, ap-
poggiandosi peririfornimenti
alle centrali di acquisto conin-
segna Crai, «una scelta che ci
ha consentito - affermail tito-
lare Marco Valseschini - di ri-
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manere comunque unnegozio
indipendente ma con la possi-
bilita di appoggiarsi per gli ac-
quisti a una piattaforma che
nunendo m@smwmk

crea una massa critica
tale con beneficio economico
importante, che ciconsente di
ottenere prezzi molto vantag-
giosi». Oggi a guidare l'attivita
sono Marco, classe 1966, quin-
dinato conil negozio, e suaso-
rella Monica, entrati nell’atti-
vita dopo il diploma di scuola
superiore. La fondatrice &
mancata qualche anno fa,
mentre suo marito frequenta
ancora il negozio che oggi va
avanti con il lavoro dei due fi-

gli e di una dipendente. M. Del.
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