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Presenti, futuro

L'associazione degh esercenti si & riunita nella serata d1 mercoled1 26 aprile in oratorio

La Nostra Mela lancia il progetto per svﬂuppare
2. Scettici alcuni negozianti

Costo de ’mlzlauva 18.700 euro da coprire con le quote dei soci, pari a 250 euro

il commercio in 01t

- MERATE (va2) E stato pre-
sentato mercoledl il get-
o 8 partl:e
«La Nostm

Riunitisi

Andrea

tesoriere Carlo Porro (as-
senti per motivi personali il

t&aicﬂante Ettore Galbus-
sera e la col
chela D'Emanuele) hanno
esposto il nuovo piano di
strategia di sviluppo e co-
municazione. Poco pih di
una decina i commercianti
presenti in sala, a cul sono
- stati mostrati i preventivi dei
costi da somenem r va-
lutare la pro
sione, che rlows essere re-
sentata entro il 15

Sono circa 18.700 eum i
oosﬁmta]icheildneﬁivuha
previsto per il
Vvoce con ma
conto econo

gestione di un nuovo sito
web e della mailing list, con
circa 7mila euro. Lidea &
nella di creare un sito web
«& una vetrina, non un
sito di ?‘:lcgglunmao comgﬁ
siato te spiegato
da vo. Verra i ﬁ?fatu creato
“da un agenzia professio-
nisti che il direttivo ha gia
contattato, che proporra
Yelenco dei negozi che
avranno aderito, con le in-
formazioni necessarie.

P,

Snpn.dulnh‘lra nmmmmm
Carlo Porro. A destra i commercianti presenti alla di

hQualcuno chiede

msﬁperlac:eazipnsela o

di abbassare
la quota
di iscrizione,

il direttivo: «Se

non investiamo
ora non ha senso
attivare questi
progetti»

Laltra voce .rilevante ri-
1I‘ﬂ‘gml.l:ﬂ:»lk:Ith, COn un
oustop sto di 6mila euro.
esti si aggiungono i
uosglu er la comunicazione
sui a-ocial network, affidan-
n:ln:me la gestione ad
un’agenzia di marketin,

esterna, la distribuzione
tessere ai clienti, con la
sibilita di ottenere \':Feg]i

sconti che verranno.resi noti
sul sito web. Previsti costi
anche per la creazione di
, stampati vari e la

sponsorizzazione di attivita.

Gummhllm
sera in oratorio
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Lobiettivo dell’associa-
zione & infatti quello di crea-
re una community che crea
clientela per tutti «Il cliente
di uno deve diventare il
cliente di tutti» ha spiegato

. Consonni, cercando di va-
- mailing list, con l'invio di
informazioni

e promozioni
ogni due settimane.
M nmmeuto la - di

er i soci & di 250
azlonabﬂe,checon

1& parle(:lpanune di una set-

sostenere il tto.
Nonostante E voglia di
ripartire, si sono rivelati
scettici i onmmemianﬂ pre-
senti, esprimendo
dubbi al termine de lngn
sentazione. E stata tti
avanzata la richiesta di ab-
bassare la quota di entrata,

bbe dover

mgimedalpmgermalcum
ementi, rendendolo meno
eto «Se in un pro-

getto non si investe soprat-

3
tutto ].tl non ha
S€1S0 di p » &

. stata rlsposm diret-
tivo.

C'® chi ribadisce la dif-
ficolth nel creare una com-
munity, in quanto «l'asso-

- ciazione dovrebbe cercare

di fare un lo miracolo:
creare one tra i com-

, perché a Merate

non c'® mai stata» e chi

con gli eventi in
paese, per concordare -
nie'or%rimnrdlmrlsigr

rimanere aperti.
A circa due settimane dal-
la data di 50N0




