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Loretta Lazzariniéla f-:}ndatrace del Centro Servizi ummoblllari th;Manrslello

«In ogni lavoro & fondamentale aggiornare e migliorare le competenze»

a formazione & uno dei
punti fermi del Centro
serviziimmobiliaridiLo-
rettaLazzarini, che com-
pieventicingue anni. Al centro
di ognisua attivith o' la consa-

pevolezza che solo una profes-

sionalith sostenutadaaccurata

neallabase della- ~ =

VOTO del.lagapteim_:mbﬂiare. :

- Chepostohalaformazionenelsuo
 laversedinquellodeisuoicollabo-

%ﬂnﬂcﬂmﬁuhﬂm—

= toilpiaceredxmm;scere

matore per i sistemi w.ndita

immobiliare. Frequento ogni
annocorsidiperfezionamento
siain Italiache negli Stati Uniti.
~ Edali & iniziato un lungo per-
corsoche mihaconsentitodico-

noscere formatoristraordinari

come Tiziano Benvenuti, Fran-
cesco Cappello, di Mike Ferry
Italy, Paclo Ruggerie Ivan Zor-
- zetto di Open Source Manage-
ment, La formazione per noi &
l:ﬂw snodo essenziale e indi-
pertuttoil personale
presente in azienda. L'agente
i bili g

non
&lapersonachetiaprelaporta
farti vedere un immobile,

il professionista che deve
unampiagammadicom-
ﬁﬂsbhze.[.'ngenteunmobﬂ:m

Mta]i,ﬁsea]iedeveenh‘arem
Mueonﬂcﬁmﬁem
massima serietd, traspa-
efiducia. Tlpuntodiforza

l.oretu!.mm-lnemm immobiliari

diun vero intermediatore & la

ogni fase dell'operazione di
compravendita, il clienteviene

accompagnato passopassonella

vendita e nell'acquisto,

IIMom:IlmnthMnm
aMandellonel 1998. Ha poiaperto
anche a Lecco (1999) ed a Milano
(2005) nel quartiere Isola. Come &
nataquesta sua
Non sono arrivata subito a
questaprofessione. L'agenziadi
Mandellol'ho apertache avevo
due bambini piceoli: Davide di
8ellariadi 2anni.Inpreceden-
zaavemlavnm‘boprimainCo—
mune a Mandello e poi, per
quindicianni, nell'impresaedile
di Giorgio Faggi, che oggi & socio
del Csi, nonché mio marito. In

que@iamiﬁsonoinmmm
delmattoneehoimparatoafare
di tutto. Avevo letto sul Sole
240re che in America c'erano
agenzie che si;

occupavano degli
. immobili a 360 gradi: vendite,

acquisti, ristrutturazioni, I'in-
terlocutoreeraunosolo, Hoim-
piegatoun annoametterenero
subiancoil progetto e sono par-
tita. Giorgio Faggimi halasciata
andarviaad unasolacondizio-
ne,che ancheluifosse dellapar-

tita.

Come&statol'iniziodi guestanuova
avventura?
llplimngiomolorhordobe»
nissimo. Ero in ufficio con
un'impiegataemichiedevocosa
avrei fatto. Noi eravamo in un
locale occupato primadaunno-
taio.Capitbcosiunasignerache

gestire inquilini einbre-
vefecitutti gl attidivenditadel

Poi arrivalaDeutsche Bank. Ce ne
vl
. vuolpariare?

le a Lecco ed avevo sentito che
laDeutsche Banknestavaven-
dendoalcuni. VadoaMilano, in
viaSantaSofia,eparloconil re-
sponsabile. GliimmobiliaLecco
giachecero, glichiedosepotevo
candidarmi ad essere il loro
agenteimmobiliare, Ovviamen-
te cercd di farmi capire che ne
avevano gi, maio tenevo duro
edalloramiconsegnolalistadi

 tutti gli immobili che eranc in

venditae midiedeiltempodiun
caffé persceglierneuno. In quel-
lalistac’erail mondo ed ioscelsi,
con grande stupore del mio in-
terlocutore, unimmobileinvia
del Colosseo a Roma valutato
900 milioni di lire. Feci i salti
mortali, perché avevo 60 giorni
perchiuderel'affare, egraziealla
collaborazione di un’Immobi-
liare di Cittadel Vaticanoriuscii

- avenderlo. Ovviamente le Fer-

roviee Deutsche Bankdivenne-
ro miei clienti.
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Lecco - canone libero (*) :
CENTRO ! 2 :
: 400,00
Monolocale 500,00
Bilocale 600,00
Trilu;ale mlﬂﬂllll
Quadrilocale e + 900,00

Box a corpo (mese)

CENTRO

Mandello
del Lario

m_hmmblnrqlmnlﬂdulms

| 1500,00

100,00
150,00

(*} Per appartamenti arredati, si consiglia di aumentare il valore del 10% .

Comuni principali - canone libero (prezzi al mg)

-

SEMICENTRO

catoiziocorte @) 75.00 @) 9200 | @ se.00 @) 9200
Coll_-:;:l .7m.m,sn .m.m
@ o700 @ 10250 @ 0.0 @ 5200
vaimadrera (@) 75.00 @ 9200 @ =500 @ w00

FONTE: rilevazione prezzi mercato immobiliare 2023, Fimaa Cm‘fEnmrnerl:lu-.

B Euro/Mese Min [ Euro/Mese Max |

SEMICENTRO

p RNy

-
Lt g

PERIFERIA

.sl.w.uw
® 2600 @ sa00

Co

«Nellaprofessione
sononumerose
lenozioni

dasaper gestire»

% L r

«Ogni anno

seguo diversi corsi
di perfezionamento
su varie materie»

Adesso cos'é il Centro Servizi Im-
mobiliari? !

Nel corso degli annil'azienda
si & ingrandita anche grazie al-
Parrivo dei mieifigli, Davide nel
2014, oggimanagerfinanziario
eresponsabiledellasede diMi-

lanl:l,e!lariaarri\mtanelmm,'

marketingmanager e responsa
bile dellafilialedi Mandello. Al

miofianco, poi, & sempre Gior-
gio Faggi. I tearn del Csivanta
‘oltre15 collaboratori con back-

diethedunfortespirito disqua-
dra, Dal primo slogan “Profes-
siona]ithaﬂﬁﬂ“, siépassatiad
un mantraancora pit legato ai
nostriclienti, ovvero: “Nonven-
diamo cemento e mattoni, ma
unanuovaqualith divita”, per-

(da 653 del 2021 alle 737 del 2022)

+4,2%
Compravendite in Provincia di Lecco
' (da 4197 del 2021 a 4375 del 2022)

PERIFERIA

+13%
ndite nel comune di Lecco

chécred.iamochelaéasaol’im—
mobile rappresentiil sacrificio

 eglisforzidiunafamiglia, diun

imprenditore, diuninvestitore
eche ognunodinociabbiail dirit-
to di avere un’ottima qualita di
vita.

comecihadetto, lei hainiziatoafa-

rel'imprenditrice con duebambini
piceoli.Comesifaadesseredonna,

mammaeimprenditricesenzatra-

scurare nulla di questi universiin

apparenza paraileli?

Credo fortemente che ogni
donnapossafareladifferenzaa
livello lavorativo. Mentre
Fazienda cresceva, e con lei gli
impegni connessi, negli scorsi
anninon homaifatto mancare
il mio sostegno ad altre donne

sociale, ricoprendo per due
mandatiil ruolo di assessoreal
Comune di Mandello, primaal-
I'istruzione e poial bilancio. Per
annisonostatarappresentante
dei genitori negliistitutiscola-
stici dei miei figli, per essere
sempre allorofianco duranteil
percorso educativo. Dico tutto
questo non per vantarmi, ma
perché sono convinta che ogni
donnadebba poterlavorare ed
essere economicamente indi-
péndente per autorealizzarsie
dare una vita migliore ai figli.

CRIPRODUZIGNE RISERVATA
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«llmetodo di lavoro

va msegnato e

oram» |

i pml’essionlsla. Francesco Cappello e formatore della Mike Ferry Italy
«Un lavoratore & come un atleta: deve allenarsi per affrontare le sfide>

LECCO
wewssss Francesco Cappello &

coach e formatore della Mike propria attivitd per seminare
FerryItaly, associatadell'ameri- fatturato. Inoltre, vanno defini-
cana The Mike Ferry organiza- tigli obiettivi. I nostriagentiso- -
tion e unica societh in Italia au- no paragonabili agli sportivi che
torizzataacommercializzare ed si allenano e si preparano perle
insegnare il metodo Mike Ferry. gare. Gli agenti immaobiliari de-
i oge 1 Mk orey Ty o T et Mogarcaitite
e, i sempre
niscono coaching immobiliare, sapere cosa dire e cosa fare. Ci
programmi di formazione alla vuole preparazione (acquisire
vendita, e contenuti multime- un metedo di lavoro), allena-

Perché diguestositratta:lacon-
sapevole strutturazione di un
lavoroun tempolasciato troppo
spessoall'improvvisazione. Sul-
- I'agente immobiliare in Italia ci
sono luoghi comuni duri da sra-
dicare, ma l'avvento di una for-
mazione capace di rivoluziona-
re questo lavoro ha cambiato le
mﬂemhmh«l’ﬁmadelgran

Un pe’ troppo per una sola per-.
sona. Con la formazione di

mmmemammuﬂmmmﬁamlw

relamnsapevnlmde]]an&:

cessith di una formazione per
fare al meglio il proprio lavoro».
Una formazione quella della
Mike Ferry Italy che ha fonda-
mentalmente due obiettivi:
«Innanzitutto rendere l'agente
immobiliare pili “produtkivo”,

. nelsensodifar sichelasuaatti-

Non vogliamo un factomm.
bensl un professionista impe-
gnatoad acquisireimmobiliead
avere contatti con i clienti. Di

immobi-

conseguenza .
liaredeve abbandonare lateoria

dell'attesa, non & pittil tempo di
aspettareunatelefonataoaugu-
rarsi che qualche cliente capiti
in studio, al contrario bisogna
costruirsi la mentalith della ri-
cerca immobiliare. La scuola
americana ha rovesciato la pro-
fessione dell'agente immobilia-
mﬁquest’ulmnochevaapm-
caceiarsi clienti tessendo rela-
zioni per accelerare il processo
dell'acquisizione. In questo mo-
do, & lui stesso che diventa pro-
tagonista del mercato immobi-
liare e abbandona l'improvvisa-
zione». Questo tipodiformazio-
ne si distingue per due aspetti
fondamentali: «L.a primaneces-
sita & quella di organizzare il

tempo e, dungue, avere

un'agendaben programmata: si
deve avere sotto controllo la

mento (comunicare in modo
appropriato) ed esecuzione
(avere contatti col mercata).
Chi studiae miglioraverrarece-
pito in maniera diversa e se ci si
rivolge al mercatoin questo mo-
do, il mercato risponderas,

La formazione &, dunque, alla
“base del lavoro di un agente im-

mobiliare, che sa cosl essere
preparato e professionale nei
confronti del mereato in cui
opera. Vien da chiedersi, allora,
se non sia arrivato il momento
di creare una laurea ad hoe per
gli agenti immobiliari: «Lavo-
rando nel mondo della forma-
ziune,wdccheipmfﬁsionisﬁ
crescono. Penso, per esempio,
agli infermierd, che unavolta ar-
rivavanoinospedale senzaaleu-
napreparazione ed orahanno il
loro ciclo di studi dedicato.

Dungue, nonvedoalcunostaco-
lo alla formazione accademica

per gli agenti immobiliari, fa-
mbbebeneatu&alauawgom
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+19,23% del totale delle richie-

zie aInternet, chehaincremen-
mercato della casa e globale e iimuion o s com i o 681
7% zione dei potenziali i, spetto allo stesso periodo del
L questo fanno da supporto al- 2021 Secondo gradino del po-
siin unarete mternamon € o o s o amsmis e
unaricerca del portale immobi- un +11,7%, mentre al terzo posto
[’ liare internazionale Gate- troviamo la ia con un
; f ! - away.com, nel periodo compre- : +8,23%.Luqualﬂ_ﬁdhdtanﬁert&
Realestatenem'lr Sitrattadi chiestadiacquirentistranieriin  so tra giugno e agosto 2022, le dal Bel Paesehasicuramenteat-
unalleanzaglobalediprofessio-  Italia. Questanno Csiétornato  localitachehannoattrattomag- tratto molti stranieri con Iidea
nisti del settore che commer- negli Statesnon soloconilnuo-  giormente glistranierisonosta- .diameuna_secondampu-le
cializzano immobilialivelloin-  vo network, ma anche con un  teilLagodi Como (7,34%del to- vacanze, unimmobile damette-
ternazionale con glialtriagenti  catalogo di immobili dal valore  tale) meta dellattore america- reareddito oppure un‘abitazio-
appartenenti alla rete di Csi. I tonlediSSmﬂmmdLsm]l no George Clooney, le destina- ne dove vivere e cambiare total-

i

Y

¥

membri del network dovranno  tuttoprendeilviadallaconside- zioni pugliesi del Salento mente vita., Arte, cibo, moda,
avere i seguenti valori: profes- mmecheﬂseuomlmmobu- (3,84%), della Valle d'Ttria muse_ie_shoppmgsmmmmh‘i
|, trasparenza, etica, ri-  liare ha visto un incremento di  (3.61%) elaregionestoricadella puntidiforza.

spetto reciproco e competenza. clienti stranieri nel nostropae-  Lunigiana (3,44%), a cavallo fra Questi cinque elementi ga-

" Alugliodel 2022 Csihapre-  se siaaseguitodellaglobalizza-  Liguria e Toscana. rantiscono al territorio !
senhhone@SmuUnih,aI.as zione dei mercati del turismo, Mentre a livello regionale si un’otumamm:tgzioma]leste-
Vegas, questa rete internazio-  che fa dellTtalia una delle mete aggiudiea il primo posto la To- matﬂmndoogmmosempm

nale, che nasce dalla grande ri-  piti rinomate al mondo, siagra-  scana, che conquista un piil investitori. 6. col.
. e ————
’ [

; ® 4 3 e o ®  MikeFerryarrivanel2011quan- la prima pausa caffé gli ho chie-
con e alu m . doquestultimotieneuna“quat- stose siannoiava, ivharisposto
: , tro giorni” a Roma: «Cisono an- che era talmente stupito, che
; o 7 ' ® L} " y ® data nonostante il parere nega- non riusciva astaccarsi dalla se-
I a -lan-m tivodi mio maritoe dimio figlio, dia. Da allora & sempre venuto
me la 11 primo giorno ho avuto 'im- conmeanchenegli Stati Uniti A
/ . . ¥ pressionedisentirecose giadet- partire da quegli incontri, ho
: te, il secondo & andato meglio, il sempre avuto un coach, prima
Lelezioni : nuti fruibili gratuitamente per tro servizi lmmobiiiari. «Nel terzo hoascoltato cose maisen- TizianoBenvenuti e poi France-
Unlorganizzazione gli agenti immobiliari. Mike 2010,inpienacrisiimmobiliare, tite ed il quarto mi sono chiesta sco Cappello, grazie alorolamia

chesi ésviluppata Ferry & il fondatore della Mike - precisa Loretta Lazzarini-noi  se io sapevo farel'agente immo- professionalita e quella dei
i e Ferry organization e dal 1975  del settore eravamoun po’tutti  biliare. Sono tornata col preciso collaboratori & aumentata e il
negli Stati Uniti 2 opera nel campo della vendita  disperati. Una'sera, in una riu-  intento di sistemare i miei uo- fatturato pures. Con il Covid

attraversonuove tecniche 'umnobihueedeﬂaii)rmamone - nione a Milano, ho detto ad un *~ minidipocafede». tutto si ferma, ma non il Csi.

. dei titolari di agenzia. mio collega: “In questo momen- HﬂﬂIoMevimhﬁerd- Oltre alla Mike Ferry, una
s Mike Ferry Italy orga- Loretta Lazzarini ha incro-  to civorrebbe il pili grande for- mente trascinato a Roma in nuova occasione per crescere &
nizza e propone corsidi forma-  ciato Mike Ferry éla sua orga- matore al mondo per aiutarci”. un‘altra occasione ed alla fine offerta nel 2021 dalla Open
zione immobiliare e contenuti  nizzazione e da allora, stiamo  Luihafattotesorodellemiepa-  ringrazia la madre, aveva sco- source unasocie-
multimediali didattici come li- parlando della seconda decade  role,2andatoduevoltenegliUsa  perto che Fagente immobiliare . § th di consulenza che ha come
bri, report, workshop, coaching ~ degli anni duemila,laformazio- daMike Ferryeneé tornatoen- poteva essere una professione _ obiettivo quello di sviluppare e
eseminari. ‘ ne & diventata una prioritiper  tusiastas. e qualificata. In seguito, anche il far crescere le imprese italia-

Offre anche numerosiconte-  leie tuttiicollaboratori del Cen- L'occasione per conoscere maritosilascia convincere: «Al- ne.G.col.
ar - B w -

“
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Memato della casa a Lecco
@’é una leggera cresci ta '

#

1l prima trimestre & stato posi-

tivo per Il mercato della casaa

Lecco, dove | Iacnmnrmndlu

Nel primo trimestre di que-

st'anno, Infatti, | dati dell'Agen-

zia delle Entrate parlano di un

LA PROVINCIA
GIOVED 28 SETTEMERE 2023

_

andamento sensibllmente i nei primi tre mesi del 2023 crescita di quattro unita rispet-
positivo delle operazioni, sia davanti al notaio per Il rogito to a un anno fa. In questo caso, |
sul piano provinciale che per ~ sono arrivate 931 nflﬁcht. con la variazione percentuale & pid
quanto riguarda di N una sostanziale stabilita in _consistente (+3,1%).
la citth capoluogo. Se in provin-  termini percentuali (+0,7%). Invece, nella maggior parte
cia, lo scorso anno, da gennaio a Alivello cittadino, il trime- delle altre aree lombarde i
marzo compresi erano state stre si & concluso quest'anno =~ numeri delle compravendite
completate 925 compravendite, con 150 compravendite, in sono negativi.

;

Vaumento della rata dei mutui a tasso variabile

Inunanno le rate dei mutui a tasso variabile sono aumentate del 60%.

bbb et ‘”"‘%é‘“m’”"mm |
agennaio 2022, la rata mensile di partenza pari a 456

mémmmﬁmaﬂ.?wmamm G

e il e .
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