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Il quarto di secolo della «creatura» di Loretta Lazzarini ¢ stato denso di stimoli

e

Centro Servizi Immobiliari: 25 anni
tra il passato e il futuro che e gia qui




LECED Un evento per raccon-
tare il primo mezzo secolo di
un'impresa di successo, conda
narrazione del passato e lo
sguardo gid proiettato verso
un mm?he gid pmsenbem d%
una e protagonista
P Lazza-

guma storia: Loretta
diventata im-

nd, I'impi
renditrice che ha inventato il
ntro Servizi Immobiliari.
Una realtd partita da Mandello
25 anni fa e che dopo Lecco e
Milano ora guarda al mondo.
Con leI oggl ci sono i figli,
Mauri, e Gior-
sln al suo flanco fin

Ilinizio dell’avventura.

A ospitare I'evento la splen-
dida cornice del di
Casiglio dove Loretta Lazza-
rini & arrivata a bordo di una
Ferrari, auto che come ha
?%El stessa «& il simbolo

in Italy, dell'ltalia

che piace». Come piace anche
la nuova sfida - quella del fu-
turo che & gia presente -
dell’internazionalizzazione
con la nascita il 19 maggio
scorso (anche se era gia attiva
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Loretta Lazzarini mentre dizloga con Francesco Cappello

incontri fonnatlvioonll«gum»
statunitense, che Loretta Laz-
mﬁ ebbelacanerma sido-

I'orizzonte a tut-
to 11 mondo. Ricordando an-

daunpu‘}dlCmRealEsme che la battuta della figlia llaria

Un'avventura imprenditoriale che, a soli 9 anni, il glorno
cheha il suo inizialedal dell'ina ione della sede
richiamo del nostro lago diMilano del Csi, disse di non

all'estero. Scoperto sia dai
clienti stranieri, sempre pii
interessati a investire qui, che
grazie all'altro tassello fonda-
mentale nella crescita umana,
rofessionale e d'impresa.
e ha un nome: Mike Ferry,
I'vomo che ha cambiato il mo-
do d’'interpretare il ruolo
dell'agente immol
Las Vegas, durante uno degli.

essere emozionata: «perché io
voglio aprirne una a New
York.
Con il nome di Mike Ferry
che & risuonato pit volte du-
rante la serata, prima della
cena impreziosita dalla sfilata
di moda della stilista valtel-
linese Miriam Tirinzoni. E
non solo per la presenza ai
momenti di approfondimento

Ita]y pmfnndlmenn che
hanno fatto ripercorrere ai
presenti la storia di successo
del Centro Servizi Immobilia-
ri, anche con aneddoti gustosi
e testimonianze come quella
del figlio Davide che da pic-
colo, guardando al proprio fu-
turo, pensava a tu altm chea
lavorare - come invece fa co

e - nell'azienda d.l fa—

a.

Ma anche con tanto, tan-
tissimo altro, a cominciare
dalla tavola rotonda moderata
dal giornalista de La Provincia
Gianfranco Colombo alla
quale hanno offerto punti di

Da sinistr: Lorstta Lazzarin, Giorgio Faggi e llarle Mauri

vista diversi, oltre a Cappello,
il blogger e scrittore Gerardo
Patota, la giornalista della
Gazzetta di Milano Rossella
Di Pierro e il direttore del
Giornale di Lecco e del Gior-
:ale di Merate Riccardo Bal-

Un momento di analisi della
slu.lazmne attuale e svi-
idel ruolo dell'agente im-

che si riassume in

una manciata di parole, vale a
dire formazione, collaborazio-
ne, empatia, visione che, uni-
te, ne esprimono una fonda-
mentale: professionalith. Con
Loretta Lazzarini che ha lan-
clato un'idea, quasi un sogno

- che insegue con quella ca-

parbieta che la contraddistin-
gue da sempre: creare un cor-
so_universitario per formare
gti agenti immoblliarl del fu-

Ma intanto c'é il presente,
gnello di un’impresa che con-

ira a crescere grazie anche
alla capacita di collaborare,
costruire retl, valorizzare le re-
lazioni in Italia e all'estero. Un
fattore non certo comune nel

‘settore ma che, come ha spie-

gam Cappello, fa la differenza.
come & stato ribadito pili
volte - fa del Centro Servizi
hnmﬂbihan una sorta di uni-

Non soltanto da un punto di
vista economico, Lo si & capito

fin da subito quando la fon-
datrice e anima del Csi ha
ringraziato tuttl i present
(«Vorrel farlo uno a uno,

ché clascuno di voi mi ham-o
qualcosa, mi ha insegnato
qualcosas) e la sua farniglia, a
cominciare dalla mamma (sa-
lutata con un applausa). E con
un dono a Iaria e Davide: due
opere della pitrice Viviana
scelte ﬂa simbolo stesso
di quella bellezza che & una
sorta di faro guida per l'im-

itrice.

prendi 5
Ma c'é anche di pili. E il di
plii & l'attenzione alla comu-
nith, «perché & Ii che viviamo
ed & giusto dare quello che
possiamo agli atri». Da qui le
s onsorizzazioni sportive:
I'Olginatese nel calcio e la Pic-
mnelml]taiﬂ e.Conla
presenza serata del pre-
sidente della squadra. Dario

Righetti.
E l'attenzione agli altri che &
stata lo stimolo per rendere
una serata sp. e anche so-
lidale, attraverso la raccolta di
fondi per due realtd, la coo-
erativa sociale Goccia fon-
ata da don Antonello e Te-
lefono Donna di Leceo.
E questo perché gli altri so-
no le rsone. E mettere al
e persone &il claim che
acmmpag;na I'attivita di Lo-
retta Lazzarini e del suo staff.
Anche nell'avventura interna-
zionale. Perché, come ha chio-
sato la figlia Tlaria, «Csi Real
Estate non & un portale, ma

non ghi immobilis.
E questo fa la d.i&‘etem.a

MALGRATE (brc) Nuove frontiere
tecnologiche, analisi della red-
ditivitd delle agenzie e risk ma-
nagement. Questi i temi affrontati
nef corso “del vertice svoltosi
all'Hotel- Griso di Malgrate (Lec-
co) martedl scorso per iniziativa
di Anapa, Associazione Nazionale
Agenti Professionisti di Assicu-
razione (sigla aderente a Con-
fcommercio-Imprese per I'Italia).
Summit realizzato in collabora-
zione con Axa, Allianz, Carglass e
CarSafe.

Ad aprire i lavori gli interventi di
Paolo Iurasek, vice presidente
nazlonale di Anapa, di Benedetta
Artusa, Elisabetta Lanzi e Ro-
berto Monza, presidenti dell’as-
sociazione rlspenlvamente nelle
province di Lecco, Sondrio, Mon-
za e Brianza.

talizzazione, temuta in

un 551' simo momento come
bile mezzo di disinterme-
gloxzione in realtd si & rivelata fin
dai tempi del Covid uno stru-
mento utile per migliorare e au-
mentare la prossimita con il clien-
te - ha splegato durante il suo
intervento Paolo Iurasek - L'at-
Jvita dell’agente continua ad es-

Iniziativa di Anapa - Confcommercio dedicata anche alla digitalizzazione

Assicurazioni e futuro in un vertice

sere basata sulla qualita della re-
lazione personale e questo rende
la figura insostituibile nel pano-

rama economico dell'intermedia-
zione assicurativa. Grazie all'uti-
lizzo intelligente di questi stru-

menti, & possibile mantenersi in
contatto con i pm&)ﬂ clienti in-
dipendentemente dove e in
guale tempo ci si trovi, al di la

ella presenza fisica limitata ad
alcuni orari e luoghis.

Lanalisi della redditivita delle
agenzie e il risk management sono
stati messi sotto la lente grazie agli
interventi di Guido Dell’Omo
(Head of Sales Retail Axa Partners
Italia), di Giusy Leuzzi (Risk Ma-
nagement & Compliance), di Si-

mone Pastore (Head of credit
Insurance - nzia generale Al-
lianz Trade ano Connext), di

Fabio Ferrari e Giancarlo Gui-
dolin (fondatori di Risk Academy),
di Maurizio B [fcrmatore e
consulente aziendale), di Simone
Mucciante (amministratore dele-
gato A21 Holding).
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