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43°Anniversario

Agenti e rappresentanti
di commercio in (incessan-
te) discesa, nel nostro Pae-
se: ogni anno, infatti, il lo-
ronumero arretra di «circa
4.000 unita». E per molte
aziende cid equivale a «per-
dere un portafoghio clienti
fidelizzato» al professioni-
sta che si g ritirato dallatti-
vita ed & andato in pensio-
ne, senza che sia avvenuta
la trasmissione a un giova-
ne collega «delle competen-
ze e dell'esperienza acqui-
site sul campo» e nel tem-
po. E quellosu cui pone P'ac-
cento la Fnaare, 1a Federa-
zione degli agenti e rappre-
sentanti di commercio ade-
rente a Confcommercio,
snocciolando 1 piti recenti
dati sulla categoria che ver-
sa 1 propri contributi sia
all'Inps (quale primo pila-
stro pensionistico), sia
allEnasarco ('Ente priva-
to che ne gestisce la previ-
denza complementare): a
oggi & composta da
209.000 soggetti, di cui il
15% & donna. Nella platea
almeno 18.000 sono vicini
allandata in quiescenza
(laddove 'attuale eta me-
dia & di 52 anni), «a fronte
di 57.000 aziende prepo-
nenti che si avvalgono» del
loro operato. In oltre 7 casi
su 10 (il 74%) le figure che
gravitano nel mercato so-
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Agenti
in continua
discesa

no plurimandatarie (sono,
cioe, autorizzate a vendere
per conto di pit ditte), per
il 26%, invece, si tratta di
professionisti monoman-
datari, ovvero coloro che
esercitano la loro attivita
perun’unica realta produt-
tiva.

Dinanzi a una categoria
in affanno, il presidente
della Fnaar¢ Alberto Pe-
tranzan ricorda che «<molte
piccole e medie imprese,
che rappresentano la spi-
nadorsale della nostra eco-
nomia, sisono sviluppate e
continuano a vendere ipro-
priprodotti e servizi grazie
alla figura professionale
dellagente di commercio
che, gestendo in prevalen-
za piu mandati contempo-
raneamente, riesce a soste-
nerei costi della propria at-
tivita, garantendouna pre-
senza commerciale sul
mercatoanche a chinon po-
trebbe permettersela». E
invoca la necessita di una
«alleanza» con le aziende,
puntando ad un tavolo di
confronto fra case mandan-
tie agenti per favorire il ri-
cambio generazionale». E
«garantire condizioni eque
a entrambe le parti», con-
cludeil presidente della Fe-
derazione.
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